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B4_E5_8D_95_c32_552407.htm 国际贸易的当事人，即出口商

和进口商远隔重洋，很难了解到对方的资金及信誉情况，也

很难建立起相互的信赖。为解决这一相互对立的商业信用问

题，银行以其银行信用介入，从而产生了 信用证 。然而，国

际贸易的根本条件并未改变，买卖双方仍然无法充分了解对

方。银行不会独立于进口商之外开出以出口商为受益人的 信

用证 ，银行是按开证申请人(一般为进口商)的请求才开出信

用证的。银行既要维护自身的利益，又与开证申请人的利益

密不可分，出口商也难以了解开证行的资信情况，出口商和

进口商仍无法因银行信用的介入而建立起相互的信任。 因此

，信用证的银行信用是否能够完全实现在很大程度上依赖于

开证申请人的商业信用。在国际贸易中，作为开证申请人的

进口商的商业信用在信用证付款方式中起着重要的作用。尽

管在《UCP500》中 规定 了信用证和买卖合同的关系及信用

证的独立抽象性原则，但在实际的 进出口 业务中，信用证和

买卖合同不是截然分开的两笔贸易，而是一笔贸易的两个方

面，其根本的结合点还是进口商和出口商的商业信用，而不

是“独立抽象”的银行信用。因此，出口商和进口商签订销

售合同后，双方约定以信用证方式支付，并不意味着交易一

定达成，在国际贸易中经常会出现下列情况。 1.进口商不开

证 (1)由于市场价格变化等原因，为规避市场风险，进口商从

自身利益出发，故意不开证。信用证能否开立不是独立抽象

的银行说了算，而是取决于进口商的商业信用，没有开证申



请人的请求，没有一家银行会向受益人开出独立于合同之外

的单据买卖合同。签订买卖合同而进口商不开证的例子在国

际贸易中屡见不鲜。2000年9月2日，我一出口公司和日本进

口公司签订一份玉米销售合同， 规定 我公司要在11月20日前

向日本公司提供1000吨我国东北玉米，价格为0.126美元/千克

，支付方式为L/C即期。我出口公司在11月10日前在东北收购

了1000吨玉米，准备装船待运。但此时国际市场上玉米价格

突降，买方要求降低货价，否则拒开信用证，最后虽经多次

商讨使买方开来信用证。但在此期间部分玉米淋雨受潮，买

方以此压低价格，使我出口公司蒙受巨大损失。 (2)当运输单

据是海运单、航 空运 单或 多式联运 单时，由于此时这些单

据不像 海运提单 那样作为物权凭证，货物被装上运输工具后

出口商就失去了对货物的控制，所以即使进口商不开信用证

来换取这些单据，他们也很容易将货物提走。2002年5月，我

华龙(化名)精密仪器公司与一美国公司签订一份精密仪表销

售合同，规定采用航 空运 输方式，付款方式为L/C即期，美

方公司要在飞机起飞后向华龙公司开来信用证。 5月19日，华

龙公司将生产好的精密仪表装上飞机，9时飞机准时起飞。 

但飞机起飞后，美方公司没有开来信用证，华龙公司通过各

种方法都联系不到美方公司，便感到事情不妙。最后经确认

，货到目的地机场后已被人凭借提货 通知 单和身份确认书提

走，给华龙公司造成了货款两空的损失。 2.进口商旨在欺诈

，给出口商提供假信用证 所谓假信用证，主要有两种表现形

式：一是进口商故意伪造或冒用银行的名义开立信用证.二是

进口商伙同资信不良的银行开立信用证。 改革开放以来，国

际不法商人曾屡屡用假信用证骗取我国出口货物，给我国的



出口企业带来了巨大的损失。虽然《UCP500》第7条规定 通

知 行核对信用证的签署和密押以确定信用证的真实性，但通

知行同样由于远隔重洋而很难确定开证行的资信程度。 3.进

口商指示开证行开立“软 条款 ”信用证 所谓软 条款 信用证

，指的是进口商利用出口商缺乏国际贸易知识和经验及急于

出口的心态，在信用证中设有一些对进口商有利而出口商却

难以控制且不易发现的条款，该条款可能导致出口商难以履

行合同或给开证行和开证申请人解除付款合同埋下伏笔。信

用证的软条款具有隐蔽性和欺骗性，我国出口企业在审证时

必须谨慎从事，以下是目前信用证惯用的“软条款”： (1)规

定目的港、装船日期等以开证申请人的书面通知或开证行的

修改通知为准。此类信用证的开证申请人大多为中间商，对

出口商而言履约风险极大。由于对后市的不确定，中间商还

未与下家签订销售合同或下家还未开出信用证，为了争取货

源，因此中间商对出口商开出此类信用证。由此可以看出，

贸易本身存在很大的不确定性，中间商面临巨大的市场风险

，一旦市场变化对中间商不利，中间商会从自身利益出发，

借故拖延或拒绝通知目的港、装船日期，如此，不仅该信用

证成为一纸空文，与其相关的销售合同也无法执行，因此，

我国出口企业如遇到此类信用证，如何履行合同必须三思而

后行，待收到明确的目的港、装船日期的修改通知后开始履

行合同方为上策。 (2)交单单据中的 发票 或商检单证须由进

口商或其指定的商检机构签字生效。此类信用证由于交单单

据受控于进口商，受益人能否安全收汇更加难以确定，对受

益人十分不利，如果买方不是长期客户且信誉良好，最好不

要接受此类信用证。某出口公司曾代理国内一企业出口房屋



结构件，信用证要求在 发票 背面粘贴开证申请人指定的某一

境外检验机构出具的检验证明，审证时出口公司向该企业指

出本条款可能是买方的陷阱，处置不当将导致货款两空，但

该企业以关系可靠为由坚持让出口公司接受该信用证。装船

后，出口公司费了许多周折才取得信用证规定的发票，超过

了交单期，信用证失去了作用，最后花费大笔费用，通过商

业信用方取得货款。 (3)受益人凭买方签发的货物收据或买卖

双方共同签订的交接单据议付。含有此类条款的信用证事实

上可视为“先货后款”条款，买方一般要在完全控制货物的

情况下才能签发货物收据或交接单据。如果买方以货物质量

不合格、包装不符合要求等借口为由拒绝签发货物收据或交

接单据，甚至拒收货物，将给受益人造成难以估计的经济损

失。含有词类条款的信用证与信用证的本意“象征性交货”

和“单据贸易”不相符，在贸易中千万不可接受。 把单证员

站点加入收藏夹 欢迎进入：2009年单证员课程免费试听 点击

进入免费体验：百考试题单证员在线考试中心 更多信息请访

问：百考试题单证员、百考试题论坛单证员"#F8F8F8" 100Test 

下载频道开通，各类考试题目直接下载。详细请访问

www.100test.com 


