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8_B0_88_E5_9B_BD_E9_c56_552470.htm 投标报价是国际工程

承包过程中的一个决定性环节，直接关系到承包商投标的成

败。因此国际承包商把报价放在工程投标的第一重要位置上

，由驻外机构的总工程师牵头，负责报价分部工作。国际承

包工程的报价原则，总体来讲，必须以赢利创汇为目的，保

证企业的经济利益，适度考虑社会效益，遵循"守约、保质、

薄利、重义"的原则，以求得生存与发展。投标在于报价，报

价前的准备工作是报好价的关键。要使报价合理，又具有竞

争性，就必须建立一个既要有善于分析形势、作出决策的领

导人，又要有熟悉各专业施工技术等方面的工程师、估价师

的投标报价班子，做好调查研究，熟悉招标文件，并进行承

包工程项目的可行性研究。 一、调查研究、收集资料 在承包

工程市场中，调查研究、收集资料成了开发企业，开拓市场

提高经济效益的基础工作，是国际承包事业成功的条件之一

。因此必须视野广阔，实事求是，广泛地收集资料、调查研

究。 (一)国情调查 1.政治形势 (1)了解工程所在国的政治制度

、政治势力，分析近期执政党更换、政变、军变、内乱乃至

发生内战或暴乱的可能性，并分析政局对工程实施可能产生

的影响。 (2)了解工程所在国与我国、邻国之间的关系，分析

近期可能发生的冲突、战争、或与我国中断关系、对我方进

行阻挠威胁等因素，避免由此产生对工程的影响及不必要的

经济损失。 2.经济形势 (1)了解工程所在国经济发展状况，政

府财政是否赤字，外债支付、外汇收入和储备等情况，同时



还应了解政府对以往的承包商支付工程款的具体情况。 (2)了

解其交通情况。包括海运、航空、公路、铁路等运输条件，

调查以往建筑企业所采用的运输方式，分析交通运输对工程

产生的影响。 (3)了解建筑行业情况及相应的工业、技术、金

融的水平。如当地建筑企业在市场中的竞争能力、占有率及

经营管理情况；当地建筑材料生产、设备维修情况；当地换

汇限制、汇率及主要银行的各种利率、管理制度情况。 3.了

解当地与工程有关的法律和条例，如招投标法、经济合同法

、公司法、劳动法、移民法、社会保险条例、税收法、投资

法、金融法、及外汇管理条例等。 (二)工程项目的现场考察

1.工程场址情况。工程所在的地理位置、地形、地貌、水文

地质、气候条件、气象资料、自然灾害情况及上述情况对工

程产生的影响。 2.施工条件 (1)场地四周情况、规划设计、布

置临时设施情况。 (2)三通一平情况。 (3)主要建筑材料的供

应及价格情况。 (4)交通运输情况及主要运输工具购置和租赁

情况。 (5)施工机具的购置及租赁价格。 (6)当地劳动资源情

况。 (7)编制报价的有关规定。有关费率、取费标准、人工工

资及附加费用、临建工程的标准和收费，材料及机械设备价

格的变动、运输费税率变动。 (8)与承包工程有关的条法和施

工习惯做法。 3.其他条件 (1)了解当地生活水平、文化娱乐情

况、邮电通讯业务。 (2)了解当地办理账户和存取情况。 (3)

了解当地的其他服务设施情况。 (三)对工程业主和竞争对手

的调查 1.调查工程业主的资金来源及支付的可靠性，了解其

资金供应是否列入国家已批准的预算计划，是否有自有资金

或银行保证贷款证明，并对业主的资信进行调查了解。 2.调

查对手公司的名称、国别及其与当地合作公司的名称：了解



对手在市场中的竞争能力、管理水平、技术装备、近几年的

业绩及现阶段的财务状况。强手相争，智者胜，这就要求了

解对手，将对手的情况基本掌握，做到知己知彼，百战百胜

。 二、熟悉招标文件 认真研究招标文件，弄清各方责任和报

价内容，避免不应有的损失；弄清各项技术要求，以便确定

经济、可行、快速的施工方案和施工方法；弄清工程中使用

的特殊材料，以便调查市场价格；弄清招标文件中有问题的

内容，并提出合理的建议或事后澄清。 1.工期。包括开竣工

日期、动员准备期及施工期限等，是否有分批分期交付使用

要求。工期对确定施工方案、编制进度计划、统计材料、机

具设备及劳动力需要量均有影响。 2.拖期罚款。是否有罚款

的最高限额规定。这对施工计划的安排和拖期的风险大小有

影响。 3.维修期及其期间的担保金额。这对何时可收回工程"

尾款"，承包商的资金利息和保函费用计算有影响。 4.保函的

要求，包括投标保函、履约保函、维修保函等。保函值的要

求，允许开保函的银行限制，保函有效期的规定等。这对承

包商计算保函手续费用和用于银行开保函所需抵押金的占用

有重要关系。 5.保险是否指定保险公司、保险种类和最低保

险金额。这对计算保险费有关。 6.付款条件。有无预付款、

扣回方法如何、材料设备付款方法、最小金额、时间规定等

。这些是承包商计算流动金额及其利息费用的重要依据。 7.

税收。是否免税工部分免税，可免何种税。这将影响材料的

价格。 8.货币。支付和结算的货币规定，外汇兑换和汇款的

规定，向国外订购的材料设备需用外汇的申请和支付办法。

9.劳务国籍限制。 10.战争和自然灾害等人力不可抗拒因素造

成损害的补偿办法和规定，中途停工的处理办法和补救措施



。 11.提前竣工的奖励。 12.争议、仲裁、诉讼法律等的规定

。 (二)材料、设备和施工技术方面的要求 1.采用哪国的施工

验收规范。 2.特殊的施工要求。 3.特殊材料的技术要求，有

关选择材料设备代用的规定。 4.摘出每种须进行国外询价的

材料设备，编出目录，说明规格、型号、技术标准、并计算

需用量及时向外询价。 (三)工程范围和报价要求 1.了解合同

种类是属于总价合同、单价合同、成本合同、还是统包合同

。有的招标项目可能对不同的工程内容使用不同的计价合同

种类。如有的住房项目招标文件对其中的房屋部分要求采用

总价合同方式，而对室外工程采取单价合同，两种合同并用

的情况是较为常见的，承包商必须在总价合同中将工程量计

算准确，在单价合同中将其单价要做详细分析和综合。 2.仔

细研究招标文件中的工程量表的编制体系和方法，业主对初

期单独付款或要求承包商将初期准备费用摊入正式工程中，

这两种不同报价体系对承包商计算标价有很大影响。 3.对永

久性工程之外的项目有何报价要求。如对旧建筑的拆除、监

理工程师现场办公室、各项开支等，按规定将一切费用纳人

工程总报价中。 4.对非土建工程是否必须由业主指定承包商

进行分包。文件规定主承包商对这些分承包商应提供何种条

件，承担何种责任及规定的分承包商计价的方法。 5.对于材

料、设备、工资在施工期限内涨价及当地货币贬值有元补偿

，即合同有元任何调价条款。 (四)承包商可能获得补偿的权

利 一般惯例，由于恶劣气候或工期变更而增加工程量，承包

商可以要求延长工期，而获得补偿。如招标合同文件未写明

，应心里有数，增大不可预见费用。同时承包商也承担着违

约罚款、损坏赔偿、因质量不好而降价等责任。因此，承包



商必须把好质量关，避免风险。 三、进行工程项目的可行性

研究 1.承包商研究投标项目的施工技术可行性、经济效益合

理性和投标报价可能性。 2.调查收集资料，熟悉招标文件，

并具体地对招标项目的成本构成和利润进行预测，为投标提

供科学依据。 3.承包商通过可行性研究，把握参加竞争能力

的可靠性，制定获取较大利益的方案，并为筹集资金、申请

贷款提供依据；同时，也为中标后提供施工条件。可行性研

究的正确性、可靠性离不开调查研究收集资料和熟悉招标文

件，二者是可行性研究的重要条件。 综上所述，调查研究、

收集资料、熟悉招标文件、进行项目可行性研究是承包商投

标报价前的重要工作。只有做好报价前的准备工作，才能在

国际市场竞争中立于不败之地。把造价师站点加入收藏夹
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