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E5_8A_A1_E4_BC_9A_E8_c74_554094.htm 销售商品收入的确

定请把百考试题会计硕士站加入收藏 企业销售商品时，如同

时符合以下四个条件，即确认为收入； （1）企业已将商品

所有权上的主要风险和报酬转移给买方。判断一项商品所有

权上的主要风险和报酬是否已转移给买方，需要视不同情况

而定：大多数情况下，所有权上的风险和报酬的转移伴随着

所有权凭证的转移或实物的交付而转移。 （2）企业既没有

保留通常与所有权相联系的继续管理权，也没有对已售出的

商品实施控制。企业将商品所有权上的主要风险和报酬转移

给买方后，如仍然保留通常与所有权相联系的继续管理权，

或仍然对售出的商品实施控制，则此项销售不能成立，不能

确认相应的销售收入。如企业对售出的商品保留了与所有权

无关的管理权，则不受本条件的限制。 （3）与交易相关的

经济利益能够流入企业。企业在销售商品时，如估计价款收

回的可能性不大，即使收入确认的其他条件均已满足，也不

应当确认收入。 （4）相关的收入和成本能够可靠地计量。

成本不能可靠地计量，相关的收入也不能确认，则无法确认

收入。 在某些特殊情况下，商品销售可以按下列原则确认收

入： （1）代销商品 视同买断：即由委托方和受托方签订协

议，委托方按协议价收取所代销的货款，实际售价可由受托

方自定，实际售价与协议价之间的差额归受托方所有。委托

方在交付商品时不确认收入，受托方也不作为购进商品处理

。受托方将商品销售后，应按实际售价确认为销售收入，并



向委托方开具代销清单。委托方收到代销清单时，再确认收

入。 收取手续费：即受托方根据所代销的商品数量向委托方

收取手续费，这对受托方来说实际上是一种劳务收入。这种

代销方式，受托方通常应按照委托方规定的价格销售，不得

自行改变售价。委托方应在受托方将商品销售后，并向委托

方开具代销清单时，确认收入，受托方在商品销售后，按应

收取的手续费确认收入。 （2）分期收款销售 分期收款销售

的特点是：销售商品的价值较大；收款期限较长；收取货款

的风险较大。在分期收款销售方式下，企业应按合同约定的

收款日期分期确认收入。同时，按商品全部销售成本与全部

销售收入的比率计算本期应结转的销售成本。 考试●
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