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E5_90_88_E8_BE_85_E5_c40_559769.htm 按照营销学理论的理

解，网络营销是企业整体营销战略的一部分，所有的营销形

式都是为企业的整体营销服务的。网络营销在国内正处于相

对发展的阶段，机会多，成本低，形式灵活，对于中小企业

是机会无限的舞台，对于大企业则是非常有用的阵地。 网络

营销有效性，主要从以下几个方面衡量： 一、适合于长期操

作。网络营销和技术相关，和网络发展更有直接关系。随着

更多人进入互联网世界，网络营销的明天将值得期待，所以

网络营销是绝对的朝阳媒体，也是企业应该学习现实和的未

来之路。 二、能够很快建立一定的销售渠道。销售渠道的建

立或者说经销商的寻找都已经进入了数据库时代，最好的数

据库管理当然来自电脑时代，因此借助合适的网络营销手段

是打开市场的有效方法。 三、顾客对企业和产品的兴趣和关

注。网络广告具有多项特征，包括它的可读性、互动和信息

的全面，顾客在网络间可以很好的了解企业，同时企业也可

以通过网络了解你的顾客心理，这都是未来市场最有利的资

源。 四、快速建立相应的知名度。知名度是中小企业的黄金

法则，没有知名度难以获得认可，所有的广告手段的最初目

的都是为树立名声，网络正好有这个优势。 要达到成功的网

络营销，关键因素有下列几项“交易安全性高”、“良好的

用户体验”、“产品预期与实际相似程度高”、“付款便利

性”、“易用的网络平台”五大因素。 以下提出达到成功网

络营销的几项重点工作： 网络世界的网站数目多的不计其数



，如何让网络使用者可以进入到网站则是一大学问，除了利

用传统的营销模式大打广告，以加强网站在网友的印象之外

，考|试/大扩大网站的访问亦是网络营销的另一重点工作，扩

大网站访问最主要的目的是希望不管各方的使用者，只要它

们有寻找相关信息的需求时，可以很容易的查到，并且连到

公司的网站，其可行方法有下列数种。 1、营造公司的知名

度 申请好记的网址，搭配传统的营销媒体来营销网址。例如

网易、SOHU、新浪等，都是以日常生活中经常会出现的名

词为公司的名称和网址，这样的好处是当人们需要这家公司

的信息时，不用再费一番心力去查，就可以直接输入网址，

并连结到公司的网站来。网易行业门户商易宝会员服务中提

供三级域名，有了网易强大的技术支持，再配上一个好记的

名称，更加完美。 2、搜索引擎营销 对于大部分的网友来说

，门户网站的搜寻引擎仍是大家想要找寻网络上某种信息时

，第一个会考虑的方法。因此主动到这些搜寻引擎登录公司

网站资料，考|试/大让需要的使用者可以很快的搜寻到所要的

网站，是一种便宜又很有效率的方法。因此到各大门户网站

登录的愈多，就表示从这些门户网站导入的流量会愈多，特

别是在工程行业，网易行业门户推出的独家电子样本，并实

现样本、论坛、论文全文搜索，被查到的机率进一步扩大。

此外，有些网站在提供登录的服务之外，并且透过一些技巧

，让网站资料更容易被查到，以及查询时排名会排在较前面

的位置，这也是一种良好的网络营销方法。 3、广告链接交

换 可以设计小型的网站识别图示，然后找门当户对的网站来

做为合作伙伴，双方互换广告，无形中提升了网站的访问数

量。例如手机网站的主要网络使用者就是对手机有兴趣或是



想买手机的消费者，因此，选择与自己网站性质类似的网站

做广告链接交换可以将目标客户导入自己公司的网站内，以

减少不必要的营销预算支出。 4、购买网络广告 拜访流量很

大的门户网站，购买网络的横幅广告(Banner Advertisement)。

这种营销方式如果设计的好，营销成本是会较传统媒体便宜

，考|试/大但是也需要相当的预算才可以为之，而且广告内容

的设计就很重要。 5、利用BBS网站 在工程行业中，有大批的

设计人员在BBS上进行交流，互相学习，如何获得这些网友对

公司产品的青睐，是商家必须考虑的。除了在专业网友聚集

的论坛做广告之外，商家可以在论坛发贴宣传自己的产品，

因为一切发贴都是免费的，所以这可以说是最低成本的宣传
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