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农行康县支行经营利润大幅攀升 本报讯（xx xxx xxx）一个城

区人口不到3万，仅有2个营业网点的农康县支行，2005年全

行却实现利润202万元，同比增盈141万元，完成市分行下达

计划的117.5%，点均、人均创利分别达到101万元和4万元。

农行甘肃陇南康县支行地处陕甘川三边交界之地，境内山大

沟深，县域经济金融资源比较贫乏，全县经济总量偏小，严

酷的自然环境制约着全行各项业务的发展。2005年以来，该

行认真按照上级行指示，积极寻求新的业务增长点，始终把

优质客户的拓展、收贷收息、中间业务增长作为增收突破口

，通过狠抓三个拓展实取得了实效。抓营销拓展优质客户。

该行针对辖内优质信贷客户少，有效收入空间狭窄的不利局

势，积极挖掘县域优质客户，重点加强对优质中小企业客户

、个人业务的营销力度，先后为甘肃“独一味”生物制药有

限责任公司等营销贷款3000万元，营销个人贷款1168万元，

分别实现利息收入103万元和37万元。抓收息拓展增收基础。

该行把表外利息清收作为增收基础，通过制订收息目标，靠

实收息任务，落实收息责任，累计清收表外利息70万元，同

比多收26万元。其中，收回改制企业不良贷款利息20万元，

达到了“表内利息不漏户，表外利息抓进度”的预期目标。

抓中间业务收入拓宽增收渠道。康县支行还针对全行收息来

源不足的实际，通过大力开展保险代理业务营销竞赛活动和

“银行卡之春”宣传营销服务活动，促进了中间业务的稳步



增长，到2005年12底，该行实现中间业务收入56万元，占全

行收入的7%。其中实现保险代理手续费和银行卡手续费收

入19.7万元和13.1万元。同时，全行还大力压缩非生息资金、

低息资金及在途资金占用，通过全理控制资金备付率，使系

统内住来利息净收入达到225.6万元。 100Test 下载频道开通，

各类考试题目直接下载。详细请访问 www.100test.com 


