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https://www.100test.com/kao_ti2020/575/2021_2022__E6_B8_85_E

5_8D_8E_E5_A4_A7_E5_c78_575861.htm 【前 言】 中国房地产

业，已经成为国民经济的支柱产业。随着中国房地产市场的

日趋成熟，以及国际化程度的日益提高，房地产开发投资企

业正面临着越来越激烈的市场竞争。如何提高市场竞争优势

、建立核心竞争力、创建良好商业模式和企业成长模式、完

善产品和服务、提升客户满意度，是许多企业高层管理者面

临的巨大挑战。房地产开发投资活动本身，及其所依存的宏

观社会经济环境也呈现出日益复杂化的趋势。在这样的环境

下，通过参加实战持续教育，不断提升自身的理论水平和实

际操作能力，已经成为现代高级管理者迫切需要，甚至已经

成为其工作和生活的重要组成部分。 正是在这种背景下，清

华大学充分发挥 EMBA 和建筑、景观设计领域教育优势适时

推出了“清华大学实战型房地产总裁高级研修班”。阐释当

今房地产业务各环节的理论知识和实战操作技能，力求反映

当代 房地产 业发展的最新研究与实践成果。倾力培养 房地产

企业管理 者更新知识与观念，提高其科学管理 房地产项目 和

房地产专业团队的能力！ 【课程体系】 一、必修篇 第一模块

：宏观经济与企业发展战略 #8226. 房地产企业的异地开发选

择战略 2. 城市区位选择与环境分析 3. 城市规划与房地产开发

4. 区域生态规划与战略决策 第三模块：房地产土地运营与估

价 1. 中小城市土地储备与运营 2. 土地招拍挂技巧及应用 3. 土

地管理体制改革 4. 二手土地交易及风险规避 5. 债券与股票估

价 6. 土地评估与估价 第四模块：项目定位与产品设计 #8226. 



规划设计方案的制定与策略 2. 景观设计与生态建筑 3. 古今中

外建筑赏析与风水学 4. 房地产择地、规划、布局与风水 第六

模块：房地产项目管理与建筑施工 #8226. 工程项目的计划、

组织、质量、技术管理 4. 房地产合同管理及案例 #8226. 房地

产全程策划与创新营销 2. 房地产营销策划的核心流程与媒体

策略 3. 营销实战层面的最大难题案例解析 4. 领导力塑造及团

队销售执行力塑造 5. 售楼中心及楼书设计理念与案例 第八模

块：房地产企业纳税筹划与成本控制 #8226. 集团下属物业管

理企业的特殊发展模式 2. 国际物业管理经验与发展趋势 3. 现

代房地产企业的新客户关系营销 4. 客户关系管理下的品牌价

值提升 第十模块：商业地产、旅游地产项目实操策略与投资

#8226. 商业地产的业态组合策略、商圈的分析及定位 #8226. 

商业地产的资本运营 B ：实战案例分析 #8226. 房地产高获利

项目开发模式 #8226. 房地产绿色建筑与新技术应用 #8226. 网

络时代的新市场营销策略 #8226. 国外房地产市场及其管理

#8226. 幽默的力量 让我们学会幽默，运用幽默，让幽默在每

一位企业家身上体现 #8226. 阳光心态 积极、知足、感恩、达

观的阳光心态，让我们深刻、谦和、自信⋯⋯ #8226. 理论新

颖 ：充分体现了房地产开发、市场分析、经济学、金融投资

，以及规划与设计、项目策划、项目管理等领域国内国际的

最新实践成果； #8226. 突 出实用 ：通过对房地产开发投资过

程中所需知识和能力的系统整合，从实战中介绍新观念，新

方法和新技术； #8226. 优先参加清华大学每年举办的学术论

坛、同学联谊会、考察等校友活动； #8226. 自动加入清华大

学总裁俱乐部，最大限度地拓展所需的人脉资源； &#8226. 

优惠享受大学针对房地产企业的咨询及内训。 咨询热线
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