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今，央行五次调整存贷款基准利率，2.25%的一年期存款利率

在一年的时间里数次刷新，直至目前的3.6%；而且央行又将

储蓄存款利息个人所得税削减到5%。实质上，银行一年期存

款利率已超过3.42%。与此形成鲜明对比的是，寿险预定利率

自1999年以来一直保持在2.5%的水平，现低于一年期存款利

率高达92个基点。寿险预定利率与银行存款利率出现如此倒

挂，令尚未放开定价利率的寿险产品面临着证券和银行产品

的严峻挑战。 保障功能不应被加息掩盖 预定利率，是指保险

公司在产品定价时，根据公司对未来资金运用收益率的预测

而为保单假设的每年收益率，通俗地说就是保险公司提供给

消费者的回报率，主要是参照银行存款利率和预期投资收益

率来设置的。在其它假设条件不变的前提下，预定利率越高

，保险费越低，保险产品的竞争力越强；反之亦然。 央行加

息后，保险产品的吸引力大不如前。受此影响，普通消费者

可能会选择退保或者购买投资型保险产品，一些潜在的保险

消费者也可能会转而购买银行、证券产品。对此，笔者不禁

要问，我们真的不需要保险保障吗？ 追根溯源，风险保障是

保险的核心功能，保险可以分担被保险人的死亡、疾病、伤

残、年老等各种人身风险所造成的损失，在危难之际给被保

险人及其家庭提供经济补偿。个人及家庭要想在经济上有所

保障，就必须早做财务安排，而人身保险是财务安排中极为

重要的一环。 现在市场上销售的很多保险产品都具有投资功



能，这是保险业发展的一个趋势，以适应经济环境的变化。

但是消费者应该清楚，提供投资收益只是保险的一种衍生功

能，只是保险公司给客户分享经营成果的一种方式，而保险

的本质还是保障消费者的各种人身风险。消费者不能只顾追

求保险产品的投资收益，更不能简单地比较寿险预定利率和

银行存款利率，而忽视保险给自己带来的保障。不论加息与

否，保险的功能终究不同于股票、基金或银行存款，作为一

个理性的消费者，不应改变其对保险的基本需求，即保险独

有的保障功能。 理性地对待保险产品 慎重考虑退保 上海保监

局公布的数据显示，今年上半年上海寿险业退保率达到

了23.27%，各家寿险公司退保金支出总计高达40亿元。在投

资收益的诱惑下，很多保单持有人选择了退保。其实这是得

不偿失的，退保时保单持有人只能从保险公司收回保单所具

有的现金价值，而失去的却是一份保障、一份安心。 现金价

值是人寿保险单所具有的价值,它是以保险公司提存的责任准

备金为基础，退保时领取的现金价值可能还要扣除各种费用

。根据《人寿保险精算规定》，计算现金价值时所用的利息

率，是产品定价中使用的预定利息率加上2%。因此，退保时

保单的现金价值往往和已交保费相差甚远。尤其是在购买保

险后的前一两年，保险公司承保、制保单、结算代理人佣金

、员工工资等各项费用开支较大，此时退保，保险公司扣除

各项手续费后的退保金是很少的。即使是在两年后的其他时

点中途退保，虽然保险单现金价值会随交费期的增加而不断

增长，但也会远远低于所交的保险费或者满期给付的保险金

。 消费者应该理性地认识退保，理性地认识现金价值（或退

保金），如盲目地退保后再购买新的保险，只会使自己重复



地给保险公司交纳各种费用，这是很不可取的。所以，一旦

购买了一份保障，要理性地持有，不要轻易退保，否则遭受

损失的只能是自己。 谨慎选择投资型保险 这里说的投资型产

品主要是指万能保险和投资连接保险，这两类险种在最近的

市场中颇受青睐。究其原因，主要因为投连产品是与投资市

场联系最为紧密的保险产品，在牛市中能够彰显收益，而且

消费者有一定的投资自主权。相对于传统寿险产品和分红产

品，投资型产品可以让消费者更大程度地分享公司的投资收

益，同时也获得一定的保险保障。但是，该类投资产品的财

富积累并不是一蹴而就的，需要一定的运作时间，期间还可

能遭遇投资市场波动导致资金亏损的风险。尤其值得注意的

是，资金账户价值的变化将直接影响保险金额的大小，从而

削弱保险保障的稳定性。 回归纯保障型保险产品 保障类的险

种最能体现保险的基本作用风险保障。保险起源于保障型产

品，最终也将归于保障型产品。消费者应该逐步提高对保障

型产品的需求。保障型产品的范围很广，主要包括终身寿险

、定期寿险、两全保险、意外保险、健康保险等，这些险种

涵盖了人身风险的各个方面。消费者购买保障型产品时，其

实并不应该与银行产品或者证券产品进行比较，在保值增值

方面，保障型产品现在并没有什么优势，对其也不应该有很

强的心理预期。关注保险的保障功能，是选择保险的初衷。

只有这样，消费者才能以一个平衡的心态去为自己在各方面

构建充分的保险保障。 银行储蓄正在加息的通道中飞驰，股

市也继续着它的红火，消费者在追求投资利润的时候或许应

该冷静下来，好好思考一番，是否给自己和家人提供了保险

保障，现有保障是否可以免除自己和家人的后顾之忧？保险



所传递的是真正的“爱与关怀”的理念，充分的保险保障将

让每一个个人和家庭的幸福美满成为和谐社会乐章中跳动的

音符。 100Test 下载频道开通，各类考试题目直接下载。详细

请访问 www.100test.com 


