
走近国际保理（一）－－国际保理流程外销员考试 PDF转换

可能丢失图片或格式，建议阅读原文

https://www.100test.com/kao_ti2020/592/2021_2022__E8_B5_B0_

E8_BF_91_E5_9B_BD_E9_c28_592027.htm 国际保理流程 国际

保理业务有两种运作方式，即单保理和双保理。前者仅涉及

一方保理商，后者涉及进出口双方保理商。国际保理业务一

般采用双保理方式。双保理方式主要涉及四方当事人，即出

口商、进口商、出口保理商及进口保理商。下面以一笔出口

保理为例，介绍其业务流程。 出口商为国内某纺织品公司，

欲向英国某进口商出口真丝服装，且欲采用赊销（O/A）的

付款方式。 ◎ 进出口双方在交易磋商过程中，该纺织品公司

首先找到国内某保理商（作为出口保理商），向其提出出口

保理的业务申请，填写《出口保理业务申请书》（又可称为

《信用额度申请书》），用于为进口商申请信用额度。申请

书一般包括如下内容：出口商业务情况；交易背景资料；申

请的额度情况，包括币种、金额及类型等。 ◎ 国内保理商于

当日选择英国一家进口保理商，通过由国际保理商联合会（

简称FCI）开发的保理电子数据交换系统EDIFACTORING将

有关情况通知进口保理商，请其对进口商进行信用评估。通

常出口保理商选择已与其签订过《代理保理协议》、参加FCI

组织且在进口商所在地的保理商作为进口保理商。 ◎ 进口保

理商根据所提供的情况，运用各种信息来源对进口商的资信

以及此种真丝服装的市场行情进行调查。若进口商资信状况

良好且进口商品具有不错的市场，则进口保理商将为进口商

初步核准一定信用额度，并于第5个工作日将有关条件及报价

通知我国保理商。按照FCI的国际惯例规定，进口保理商应最



迟在14个工作日内答复出口保理商。国内保理商将被核准的

进口商的信用额度以及自己的报价通知纺织品公司。 ◎ 纺织

品公司接受国内保理商的报价，与其签订《出口保理协议》

，并与进口商正式达成交易合同，合同金额为50万美元，付

款方式为O/A，期限为发票日后60天。与纺织品公司签署《

出口保理协议》后，出口保理商向进口保理商正式申请信用

额度。进口保理商于第3个工作日回复出口保理商，通知其信

用额度批准额、效期等。 ◎ 纺织品公司按合同发货后，将正

本发票、提单、原产地证书、质检证书等单据寄送进口商，

将发票副本及有关单据副本（根据进口保理商要求）交国内

出口保理商。同时，纺织品公司还向国内保理商提交《债权

转让通知书》和《出口保理融资申请书》，前者将发运货物

的应收帐款转让给国内保理商，后者用于向国内保理商申请

资金融通。国内保理商按照《出口保理协议》向其提供相当

于发票金额80%（即40万美元）的融资。 ◎ 出口保理商在收

到副本发票及单据（若有）当天将发票及单据（若有）的详

细内容通过EDIFACTORING系统通知进口保理商，进口保理

商于发票到期日前若干天开始向进口商催收。 ◎ 发票到期后

，进口商向进口保理商付款，进口保理商将款项付与我国保

理商，我国保理商扣除融资本息及有关保理费用，再将余额
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