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https://www.100test.com/kao_ti2020/61/2021_2022__E7_BB_8F_E

8_90_A5_E7_94_B5_E5_c40_61657.htm 或许因为2003开始,互联

网逐渐从2000年的萧条中复苏,互联网的主力军企业与个人均

热衷互联网的缘故，大家又开始疯狂互联网，大批个人或企

业或资本开始创办更多种类的网站，一时间百花齐放，看上

去春色无限好，但是从现实经营的情况来看，从与众多网站

创业者沟通情况来看，许多创业者对互联网还是了解不深或

不透，而且必须得自己摸着石头过河，网站经营前景更是堪

忧；回想2000-2002年，已有太多的网站失败，终其根本性原

因，与现在的也差不了多少：网站目标市场环境不成熟；网

站投资与回报计划不清晰；网站经营实战经验少，观念与意

识还是属于单打独斗、理想主义的状态。 事实告诉我们，中

国互联网成长的历程中牺牲品太多，笑到最后的太少，不想

做牺牲品的同行们，经营网站前，让我们一起落实以下问题

！ 1、互联网的原始特征您清楚吗？ 任何人通过互联网做生

意、经营网站、还是个人交友，其本质都是通过发挥互联网

本质特征来实现其目标，这些特征包括： 1.1、资源丰富性：

仅中国就有8700万网民（据2004上半年CNNIC统计）在互联

网上活动，可见互联网实际上形成了一个资源丰富的虚拟世

界，等待我们去挖掘；我们需要分析，我们准备经营的网站

，其目标受众在这个世界中占多少比例？他们的年龄、行为

特点、学历、社会阶层等呈什么特点？ 1.2、无地域性：互联

网无国界，美国与中国的两位商人可以直接通过互联网进行

交流，这样带来了沟通成本低廉、信息传播范围广、省力省



时等明显效益。我们经营的网站是否可以发挥这些优势，该

如何使网站本身的影响力扩大到足以触动客户首选本网站进

行信息交流呢？ 1.3、即时交互性：通过广州寄信至湖北，至

少3时间，而通过EMAIL传递则只需要10秒（甚至更少）时间

即可成功传递；如果是通过QQ或MSN交流，则1秒内即可互

动交流。可见，互联网给我们带来了沟通上的便利，提高了

我们的沟通效率，节省了时间成本，更打通了信息壁垒，从

根本上解决信息不平衡、信息传递不及时的问题。我们经营

的网站该如何发挥这种优势呢？网站平台是否能够有足够的

影响力使目标客户上来活动？网站平台是否已有效解决了客

户与客户之间、网站平台与客户之间的信息沟通问题？这些

优良的价值您是否已成功推销给您的目标客户，并让他们付

费购买服务？ 1.4、技术性：技术的价值在互联网中体现得淋

漓尽致，它有效帮助我们实现了理想中的网站经营模式；它

有效地将信息通过文字、图形、声音等多种方式传递给目标

客户，并实现双方的互动交流； 2、您经营的网站定位是什

么？ 网站定位在投资经营网站中属于战略性决策，网站定位

我们需要考虑以下问题： 2.1、网站定位的依据有哪些？ A、

影响定位的因素：市场容量与发展潜力大、个人或企业在此

领域中的经验丰富、个人或企业在此领域的资源丰富、国家

或地方政策倾斜。 B、用实际市场调研去为验证这些因素：

请即刻准备一项市场调研计划，并组织人去落实，拿出切入

可靠的数据来证明这些因素可行，事实证明，许多创业者未

成功的主因，即是未做市场调研或未做足市场调研工作，仅

凭个人直觉或外界影响来做决策，这方面我们业内有太多血

的教训（包括本人在内）。 2.2、网站定位有多大？ 多大能耐



做多少事，务实是关键。具体请参考以下指标： A、地域特

点（全国性？区域性？） B、类型特点（大而全？专而深？

） C、层次特点（高端？中端？中低端？低端？） 100Test 下

载频道开通，各类考试题目直接下载。详细请访问

www.100test.com 


