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https://www.100test.com/kao_ti2020/619/2021_2022__E5_93_81_E

7_89_8C_E5_BD_A2_E8_c40_619264.htm 如何建立网络营销品

牌？本文从四个方面进行了阐述：产品网络营销需要给自己

一个身份证品牌形象点、提升品牌和快速开拓市场的最佳方

法产品统一性、专业指导是品牌的成功关键运行的专业化、

提升概念需要单一化概念窄带化。 起初最开始做电子商务营

销的可能都只是把产品放到网上，再进行一些网络策划，就

以为可以解决销售的问题了，其实这种方式运作的市场杀伤

力非常差，效果一般，时间长，起效慢。单一的平台营销，

其力量优势不能说服中小企业组成集团型产品体系，也不能

在平台上通过更多的整合方式，来吸引更多的消费者成为平

台的常客。更不能让专业的电子商务营销公司为平台提出合

理化的建议和对产品进行全面的个性突出传播。 凯睿咨询认

为要真正地体现出网络营销的平台优势，必须整合出大的平

台，让更多的中小企业参与进来，使平台的产品系得到丰富

体现，再通过统一的形象服务体系，使营销平台成为电子商

务营销的一张基础品牌，有了品牌，才能吸引更多的消费者

来消费产品，达到电子商务营销体系的立体化销售。这样的

品牌，对于网络市场，更具有杀伤力和竞争力。 如何才能成

就品牌呢？凯睿认为主要有以下四个方面。 第一、产品网络

营销需要给自己一个身份证品牌形象点 我们先是要解决产品

品牌形象，没有一个参照物，就无法识别产品本身的价值。

比如：一个女人说是长的非常漂亮，到底漂亮在哪里，是鼻

子？是嘴巴？还是身材？要是说女人每一个部位都漂亮，那



么也就告诉大家，这个女人什么也不漂亮。所以给产品找一

个品牌突出的形象，是电子商务营销创立品牌的首要条件。 

另外，要想让更多的人知道，产品要有其特殊性，只有这样

才能突出所设定品牌的个性，我们要明确设定的主要目的是

什么，怎么让品牌出位。这就需要我们对经营焦点越集中越

好，在初建品牌时，做到三集中原则：集中一个目标群，集

中一个产品系，集中一个形象点。 第二、提升品牌和快速开

拓市场的最佳方法产品统一性 现在在C2C的网络经营中，大

部分都是拿着别人产品复制过来后，再进行销售，或是不管

整个产品的质量怎么样，拿来产品就上网，造成后期销售出

现投诉，对网店的信用损害太大。 建立品牌为什么产品也要

统一性呢？这是许多从事网店经营的人员要问的问题。其实

很简单，如果一个网店刚开始什么都卖，就是标志统一了，

也会让消费者搞不明白。一旦疑问出来，那么消费者就会对

此产生怀疑，开始有了不信任的想法，而网络上的消费者在

购物时是非常慎重的，只要有一点搞不清楚，那么就可能不

会去消费。 第三、专业指导是品牌的成功关键运行的专业化 

有了目标，有了产品，有了形象，但要是没有进行专业化的

运行，最后还是会失败的。 电子商务营销运行需要巧妙的网

络广告传播进行支撑，你的产品可能很多，但需要从中挑出

更为突出个性的产品进行集中宣传，在进行专业化策划后，

须要运用不同的网络特点进行整合性的传播与宣传，使个别

产品先火起来。只要其中有一个产品燃烧起来，那么就会有

第二个产品和第三个产品跟着火起来，整个品牌群系的效益

才能全面的发挥出来。 第四、提升概念需要单一化概念窄带

化 有了前面三者的基础，品牌成功还需要做一件更为重要的



事情，那就是对产品进行概念窄带化的处理。 当今社会的分

工越来越明确，其消费者的个性化也越来越突出，要是抓不

住平台所提供产品的专业单一概念诉求，或是抓不住产品的

目标消费群，那么品牌、形象再好，也不会有更多的利益等

待你去分享。 总之，品牌的全面建立，做好以上四个方面的

基础工作外，其实还有许多工作需要完善。 品牌建立容易，

但要坚持并不容易，因为品牌建立后，后面还有许多困难想

都想不到，如企业的平台联合、产品平台展示和网络平台的

运行等等，每一个新事物的产生，肯定会带来了诸多的问题

，作为网络平台，我们将如何通过品牌来让更多的吸引上下

两者的各自需求？使平台品牌得到企业更多的支持，得到消

费者更多的认可，让品牌在网络营销中更具有杀伤力，成为

网络营销的一种必然的整合趋势。 100Test 下载频道开通，各

类考试题目直接下载。详细请访问 www.100test.com 


