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国的证券市场发展了10年，至今没有形成垄断品牌。如果现

在证券咨询研究领域介入市场，通过分析在加入WTO的过程

中， 建立二板市场、推出开放式基金等，创立出投资专家的

品牌形象，进而利用品牌的优势进入风险投资等领域，可使

公司形成很强的竞争优势。盈利模式之三：技术咨询服务 开

设金融产品商店(销售证券软件产品、有偿资讯、专家咨询、

保险等)，在条件成熟时，开展证券委托交易和网上交易；为

证券公司、银行、保险公司、上市公司提供网络资讯和电子

商务整体解决方案；通过为上市公司提供空间、技术支持和

维护等手段，将其建设成为上市公司的门户；开展上市公司

网上路演、配股推介服务,获取利润；提供证券网站价值评估

、投资顾问服务；开展金融证券类资源的协调和项目组织，

代理国内外金融技术提供商的产品和服务；甚至还能提供开

放式投资基金销售管理系统、网上交易技术咨询和方案设计

等。 盈利模式之四：信息定制和集成服务 在信息混乱的环境

中，利用互联网为客户创造价值， 这为信息定制和集成供应

商提供了互联网之外的商机。将大量的信息内容成功地加以

管理，意味着信息定制和集成供应商正在建造创新的传送渠

道，特别是目前证券市场的变迁和投资思维的转变，使得投

资者对有针对性的信息产生巨大的需求。 对于"什么是理性投

资？"、"如何进行理性投资？"、"怎样获取最大投资收益？"

三大问题尤为关切。因此，解决这些问题的信息将成为最有



价值的信息，能提供这些信息的电子商务也将获得最大收益

。 信息定制和集成服务供应商诸如入门网站、在线交易所、

应用服务提供商(ASPS)、应用新一代智能型机顶盒的有线电

视和卫星电视公司等将成为创造价值的重点企业。从事信息

定制和集成服务的电子商务，是指以一种智慧的方式向相关

机构提供最有价值的信息，如果服务集成商能采用适当的商

业模式，也能成为一种信息内容集成供应商。 理想的信息定

制和集成服务供应商有四大标准： (1)充当信息内容的电子中

介人；(2)内容广泛和信息传递能力强；(3)有系统地了解客户

的特点；(4)筛选内容，确保内容的质量。 有关具体的操作方

式有：(1)与证券公司和传统媒体进行合作,定期将网站资讯、

咨询及投资理财方案开设专栏节目，分享稿酬和广告收入

；(2)可将信息作为商品拆分打包，如专业证券投资分析师的

个股点评，专家在线全天候在线咨询服务，所有网站或证券

投资机构对大盘的比较点评，根据股民所需自动从基本面和

技术性分析来对股票自由定制等；(3)与传统媒体合作，如报

纸、杂志和电视台合作，为国内外的目标受众提供一流的信

息集成服务；(4)信息教育服务：在社区内开展证券知识培训

，与大学和研究机构举办远程培训教育；(5)信息交流服务：

在社区内开展有关国际研讨会和国内外互访以及提供快速、

完善、高质量、个性化的信息、咨询、行情、交易服务，建

立网上虚拟金融社区；融市场,提供电子支付5.风险投资的定

义和、顾客导购服务，获取店铺租金等。 100Test 下载频道开

通，各类考试题目直接下载。详细请访问 www.100test.com 


