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优势 企业间电子商务的实施将带动企业成本的下降，同时扩

大企业收入来源。1.降低采购成本企业通过与供应商建立企

业间电子商务，实现网上自动采购，可以减少双方为进行交

易投人的人力、物力和财力。另外，采购方企业可以通过整

合企业内部的采购体系，统一向供应商采购，实现批量采购

获取折扣。如美国wal-Mart公司将3000多家超市通过网络联接

在一起，统一进行采购配送，通过批量采购节省了大量的采

购费用。2.降低库存成本企业通过与上游的供应商和下游的

顾客建立企业间电子商务系统，实现以销定产，以产定供，

实现物流的高效运转和统一，最大限度地控制库存。如Dell公

司通过允许顾客网上定货，实现企业业务流程的高效运转，

大大降低库存成本。3.节省周转时间企业还可以通过与供应

商和顾客建立统一的电子商务系统，实现企业的供应商与企

业的顾客直接沟通和交易，减少周转环节。如波音公司的零

配件是从供应商采购的，而这些零配件很大一部分是满足它

的顾客航空公司维修飞机时使用。为减少中间的周转环节，

波音公司通过建立电子商务网站实现波音公司的供应商与顾

客之间的直接沟通，大大减少了零配件的周转时间。4.扩大

市场机会企业通过与潜在的客户建立网上商务关系，可以覆

盖原来难以通过传统渠道覆盖的市场，增加企业的市场机会

。如Dell公司通过网上直销，有20%的新客户来自于中小企业

，通过与这些企业建立企业间电子商务，大大降低了双方的



交易费用，增加了中小企业客户网上采购的利益动力。
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