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5_E5_AD_90_c40_62331.htm 十六 网页策略抢占优良的网址并

加强网址宣传n精心策划网站结构n网站维护 网页,产品,价格,

广告,渠道,顾客,n十七 锁定顾客的几种方法因“网”制宜网络

促销活动的基本出发点n免费有悖常理的经营举措n 先免费，

后赚钱，这或许正是网络营销的诀窍之一 打折长盛不衰的促

销手段优惠卡、积分n 用户俱乐部吸引顾客的磁石n注重多种

传媒的组合n网络营销的成功模式 十八扩大网站的访问:1、搭

配传统的营销媒体进行宣传2、登录各大搜索引擎3、透过广

告连结交换4、购买网络广告5、利用BBS网站n 化被动为主

动:1、透过E-mail营销2、引起话题，吸引网友的参与讨论n 提

供网站上的服务n十九 网上调查的特点1.及时性和共享性 2.便

捷性和低廉性 3.交互性和充分性 4.可靠性和客观性 5.无时空

和地域的限制 6.网上调查的方法及作用.方法：网上直接调查 ,

网上间接调查作用：1.为企业决策提供依据 2.为消费者提供优

质的服务 3.获得竞争者的资料 4.向广大群体获取方案 二十 为

什么要推广网站 互联网也有其“内在”的缺陷内容庞杂、结

构混乱无序！所以在这样一个杂乱的信息世界里有两件根本

的问题需要我们不断探讨： 一个是作为一名客户，如何在如

此众多的资料中迅速找到自己所需要的东西； 另一个则是作

为一位服务者，怎样才能让自己的服务、产品⋯⋯不被淹没

在这信息的海洋里，也就是说“如何出位？” 二十一 网站推

广方法1.旗帜广告推广方式 2.E－Mail推广方式 3.公告栏推广

方式 4.搜索引擎推广方式 5.网上路演推广方式 6.传统推广方
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