
网上中介型企业间电子商务的应用 PDF转换可能丢失图片或

格式，建议阅读原文

https://www.100test.com/kao_ti2020/62/2021_2022__E7_BD_91_E

4_B8_8A_E4_B8_AD_E4_c40_62360.htm 基于Web的互联网电
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电子商务的应用网上中介型的企业间电子商务服务对象主要

是中小型企业，也就是那些急需拓展市场，但又缺乏资金实

力和技术力量的企业。对于大型企业，他们可以凭借自己资

金实力建立以自己为主导的服务更贴切的企业问电子商务系

统。与网上直销不一样的是网上中介的产品是不受限制，它

可以是工业品、消费品，也可以是科学技术成果等无形的东

西。只要是企业需要的，能够提供的产品服务都可以通过网

上中介实现交易。如阿里巴巴网站提供的中介服务覆盖了17

个大行业。企业利用中介服务实现网上交易，给企业带来的

好处是市场范围拓宽，可以将市场覆盖到原来难以覆盖的地

区，同时向国外延伸，因为网上市场是无国界的，这样增加

了企业的商业机会。与此同时，也增强了企业之间的竞争，

因为利用网上中介服务，买卖双方可以不再受到地理位置的

限制，在原来的市场竞争格局中还可能出现网上的新竞争对

手。因此，网上中介市场对企业既是机会也是挑战，企业必

须不失时机上网参与网上交易。企业利用中介服务实现企业

间电子商务的应用时，必须考虑企业的自身力量和情况。首

先，企业如果自身有力量建设以自己为主的直销型的企业间

电子商务系统，则应该考虑自行建设，如果企业缺乏力量，

则可以利用中介服务实现网上交易。其次，企业在选择中介

服务时要慎重，一是要选择提供的服务与自己行业比较相近



的中介服务，二是要选择有一定品牌形象和知名度的中介型

网站，企业可以选择几个中介网站提供服务，但不宜过多，

如果选择过多可能影响到企业收集到商业机会信息的质量，

有的网站提供中介服务信息缺乏有效控制，导致虚假商业信

息过多，反而给企业带来负面的影响。 100Test 下载频道开通
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