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电子商务的涵义网上中介型企业间电子商务是指企业利用第

三方提供的电子商务服务平台实现企业与客户或者供应商之

间的交易。它与直销型企业间电子商务根本区别在于，直销

型的电子商务服务平台是由参与交易的一方提供，一般是产

品服务的销售方；而中介型则是交易双方都参与由第三方提

供的服务平台进行交易，交易过程中交纳一定佣金费用即可

。网上中介型方式一般适合于中小型企业，或者大企业建设

自己电子商务站点不合算的情况下采用的方式。由于网上中

介型企业间电子商务方式，服务的对象无论是买方还是卖方

没有限制，因此这种方式形成的交易平台也称为电子虚拟市

场。根据提供服务的层次不同，可以将网上中介型企业间电

子商务区分为简单信息服务提供型和全方位服务提供型。前

者一般主要是提供买卖双方的信息，通过中介服务买卖双方

可以在全球范围内选择成交对象，选定交易对象后并不直接

在网上交易，而是另外接触和签订合同。这种方式中介无法

全面深人参与交易，提供的只是简单的信息服务，如阿里巴

巴网站。后者是指在网上不但提供信息服务，而且还提供全

面配合交易的服务，如网上结算和配送服务等，这类站点要

求中介机构对贸易特别熟悉，特别是国际贸易业务更要非常

熟悉，如专门针对中国商品出口的网站“相约中国”。提供

中介服务的企业间电子商务站点的商业模式主要是通过收取



中介费用和会员费来获取收入，随着服务深人，可以通过提

供的增值服务来实现收入。目前大多数企业问电子商务网站
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