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https://www.100test.com/kao_ti2020/62/2021_2022_06_E5_B9_B4_

E7_BD_91_E4_B8_c40_62407.htm 上海市劳动和社会保障局的

再就业工程“触网”。据悉，今年市劳动和社会保障局专门

把网上创业的相关知识和技能要求，组织有关专家整合，设

立网上创业的培训模块。今后，网上创业者需要进行电子商

务技能培训的，既可以系统地参加“电子商务”技术等级培

训，也可以选择实用性的“网上创业”模块式培训。在该局

组织的“创业培训”中，针对学员的创业项目选择，把“网

上创业”模块作为学员个性化辅导的可选择实训内容之一。 

据悉，参与“网上创业”培训的失业协保人员，政府将全额

补贴其培训费用；在职人员参与“网上创业”培训，政府也

将补贴50％培训费。政府推进“网上创业”，关注点在一个

“可操作性”上，建议创业者可以从小生意做起，积累经验

。网上创业，“小步快跑”的味道颇浓。0823号提案 政府部

门将再就业工程“触网”，源于市政协十届二次会议一份编

号为0823号的提案。这份提案题为《关于发挥网络无店铺经

营优势，利用信息化手段，扩大就业渠道、增加就业岗位的

若干建议》，提案人为易趣网的创始人邵亦波。上海市政府

今年提出2004年新增就业岗位50万个，其中多少个会和互联

网有关？网上开店，真的有那么容易吗？记者近日来到易趣

网，讨教网上就业之道。 邵亦波称，网上创业，或者说利用

网络就业，国外早有先例。例如世界著名的美国电子

湾(Ebay)电子商务公司，其无店铺经营模式由于不需要过多

初始资金投入，也不需要很多从商的经验，因其较低的开业



门槛，已经为10万以上的失业人员创造了直接就业机会，其

中大部分是通过网络店铺的方式进行创业，还有些人成为“

网上小老板”的雇员。这样的就业方式完全能够在易趣网等

国内电子商务网站上“复制”。 同时，24小时的网络连接，

使“网上小老板”可以在兼顾照顾家庭的基础上进行交易活

动，这对上有老、下有小的4050人员非常有利。电子商务专

家把“网上开店”的“适宜对象”描述为：有一定知识，但

缺少初始资金的创业者。当然，如果自己有货源就更为有利

。如果没有货源也不必担心，据说，有不少供货商有意把生

意做到网上，但却没有相关技能、专门人员、或者没有精力

兼顾网上销售，他们也在寻找自己的网上“代理商”。网上

创业故事 杨女士，48岁，原来是铁路系统的下岗职工，而现

在是易趣网上的“柔丽”店主。杨女士有一定的从商经历：

网上开店之前，做过3年小生意，最长的做了1年，最短的没

超过1个月。失败的原因说来简单小本生意，每个月扣除基本

的店面租金和其他相关费用约5千元，赚头就很少了。去年，

杨女士用100多元在网上开出了“柔丽”小店经营日用百货。

短短几个月居然有了近千元交易额。现在她正着手把玩具、

首饰等放到网上经营⋯⋯ 小董从学校毕业，一直没找到合适

的工作岗位，创业梦驱使她在网上开设了一家名为“吴七龙

”的服装店，一开始每月都有数百元的交易额。经过2年的创

业摸索，她已是网上的大卖家，交易额达每月8千元。最奇的

是小董的母亲郁女士。2年前下岗后，看到女儿的网上小店开

得红火，便在女儿的指导下在网上经营些珠宝饰品。1年不到

，她的网上交易额已达3千元⋯⋯ 易趣网上店铺之一“钟灵

秀气”的小老板是刚从复旦大学中文系毕业的徐洁艺。最初



，小徐将亲戚从国外带回来的一些化妆品放在网上卖，为的

是赚几个零用钱。无意间的“投石问路”，让她看到了网上

的广阔市场，于是她开始在网上专业经营美容产品。小徐说

：网上创业，求得了一份独立自主的感觉，这可是在大企业

里体会不到的。“不用为人打工的感觉真好”。今天的小徐

已是月交易额过万的大卖家，她希望通过网上小店的收益，

凭自己的努力赚学费出国留学，而且希望学“电子商务”专

业⋯⋯ 应佳卿父子在网上创立的“非常手机”商店可以算是

“家族企业”。经过艰苦创业，网上小店逐渐被大家接受，

他们从原来的“父子兵”，发展到了7、8个人，月交易额超

过6万元。按照父亲的意思，小店招工的要求很特别，就是

要4050人员⋯⋯网上创业的故事还有很多，在易趣网上的10

万卖家中，网上创业者的身影，显出一种别样的坚持和努力

。网上创业ABC 选好经营品种、安排好货源，接下来，上网

当老板吧，以目前国内最大的电脑设备、服装、收藏品、手

机网上交易平台易趣网为例，上网开店只需几步①登录商品

：点击导航栏上的“卖东西”，首先选择出售的商品分类。

成功登录后，选择商品的明细分类。接下来就可以填写商品

信息了。商品信息包括商品名称，描述，数量，所在地，新

旧程度等。然后是设定价格：起始价，一口价，底价（您的

心理底价）；然后可以选择使用粗体显示、橱窗显示、购买

推荐位等增值服务。如果上传能够准确说明商品属性的精美

图片，将大大增加交易成功率。商品网上成交时，网站将按

商品成交价的比例收取一定的交易服务费。如果由于买家违

约而未能在网下实际达成交易，卖家可以根据“退费流程”

就该商品向易趣申请退回交易服务费。②网下交易：与买家



成交后，网站服务部门将e-mail给您一封成交信，告知您买家

的联系方式。卖家可以和买家约定如何付款，如何送货或当

面交易。③做出评价：网下实际达成交易后，买卖双方都有

义务为对方做信用评价。这将对将来评价买、卖双方的信用

，以及再次成功交易有重要影响。 100Test 下载频道开通，各

类考试题目直接下载。详细请访问 www.100test.com 


