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_AD_90_E5_95_86_E5_c40_63719.htm 5. 批次跟踪与保质期限

管理复杂 分销型企业需要对产品的质量进行跟踪，往往需要

从进货，库存，销货等进行跟踪追溯，因此对批次管理要求

较高；商品常常有保质期，因此需要对商品库存进行有效期

管理。 6. 库存商品数量品种批次多 面对大量的库存商品，如

何提高仓库的利用率及储位的科学管理，是库存管理的重点

。 7. 组合、拆解作业频繁 在促销时会将不同的成品搭配为一

个大包装礼盒进行销售，促销期结束后则会被拆解还原，如

此反复，过程中还会发生一定的人工费用，增加成本，不易

管理。 企信的解决方案说明 1. 完整的门店管理系统 采用企信

门店管理模块，可实现分支机构的进销存管理，并可上传业

务数据，接收总部价格政策，帮助企业简化销售网络体系，

轻松管理分销网点。 ● 针对分销企业无法掌握销售状况的困

扰，企信系统提供了营业日报管理。各销售机构可以将零售

单汇总生成营业日报，反映本销售点的库存数量、销售数量

、销售额、销退数量、退款额等营业信息，营业日报可根据

需要上传到总部，使总部可以及时掌握各分支机构的销售状

况和库存状况，为监控营业状况及时调整营运策略提供依据

。 ● 针对分销企业业务数据收集困难的问题，企信系统提供

简单有效的传输管理，无需专业的知识，在总部模块设置好

接受路径和各门店的发放路径，在门店系统设置好接受路径

和上报路径，就可依靠系统定时自动将营业数据传送回总部

，使得总部全面掌握各分支机构的营运状况，做到对分支机



构的全面管理。 2. 订货计划辅助生成功能 企信系统可以依据

销售日均量辅助生成订货计划，使得各分支机构的要货计划

有据可依，更加合理，分支机构的要货计划直接传送到总部

，总部将收集上来的要货计划汇总成订货计划，并可手工调

整以满足实际需要，生产部门亦可据此安排生产，实现产销

良性互动，更好解决销售无法指导生产的非正常状况。 3. 销

售任务管理功能 针对分销企业业务人员的业绩考核困难的状

况，企信系统提供了销售任务管理。总部制定出全年任务后

，把它分解成每个分支机构的年销售任务和月销售任务，使

得每个业务员的任务明确，目标清晰；各分支机构的销售数

据上传后，可以自动生成销售任务统计表，每个业务员的业

绩达成率一目了然，既避免了人工统计的繁重和不准确，又

可以及时了解销售任务的完成情况，便于实现过程管理和及

时考核。 4. 实时的存货账务管理 针对分散在销售网络中的商

品，企信系统提供了明晰的仓库管理。 企信ERP系统同时提

供批号管理，客户可以灵活设置批号管理的宽严程度，商品

在企业内的任何异动都有标示具体批号，用户可以在线迅速

查询商品在各仓库批号库存状况，从进货到销售，用户可以

在企信ERP系统中查询任何批次产品的来龙去脉。如果商品

有保质期管理，企信ERP系统还可以依据客户“复检天数”

、“有效天数”的设置自动提示客户，方便管理。 6. 储位管

理 企信ERP提供了商品储位管理，清楚记录商品在库房内确

实的摆放位置，降低了仓库管理的困难度，也可以加强仓库

空间的有效利用。 7. 组合、拆解管理 对于需要随时组合或拆

解的商品，企信ERP系统可以提供方便的组合单及拆解单，

并可记录组合时所发生的人工成本。 8. 包装方式灵活,可以同



时记录多种计量单位 企信ERP系统提供了多种数量单位及换

算关系设置。 100Test 下载频道开通，各类考试题目直接下载
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