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_AD_90_E5_95_86_E5_c40_63722.htm 如今越来越多的大学生

开始在网上开店做生意，据某网统计，该网站的上万个店铺

中，在校大学生开的“个人店铺”就占了40%。一些应届的

大学生甚至表示，他们将网上创业视为职场的新选择。 案例

一： 苗苗：不比上班族挣得少 北京联合大学毕业的苗苗已经

在网上做了半年多生意，她说：“刚毕业的时候，一时没找

到合适的工作，在一个朋友的启发下在网上开了家服装店。

这个冬天棉衣服卖得特别好，现在天气转暖了，我又进了批

彩色的隐形眼镜，今年流行戴这个，肯定卖得好！” 苗苗还

告诉记者，在网上开店很简单，先选定一个适合自己的电子

商务网站，把身份证的复制件上传到网上，得到该网站客户

服务部的确认，三天后你的店就可以开张了。开店最重要的

是小店的信誉度要高，得到顾客的好评越多，它在网上的排

名就会越靠前，出于安全的考虑，顾客也多会选择在那些排

名靠前的小店里买东西。 关于收入，用苗苗的话来说就是，

只要把握住了时尚潮流，再赢得良好的信誉，小店的人气肯

定会越来越旺的，一个月下来不比上班族挣得少。 案例二： 

小杜：自己设计服装自己卖 北京服装学院大三学生小杜的网

上小店已经开了一年多，卖一些托朋友从香港带回来的化妆

品，凭着比商场便宜的价格，生意一直都不错，每个月下来

基本都有1000多元的收入。 小杜说她打算再开个服装店，“

店里”的衣服全由她自己设计制作，每款只有一件，不用担

心会撞衫，肯定受欢迎。这样既发挥了自己的特长，又省去



了进货费，一举两得。“如果干得好的话，我打算毕业后就

一直把这两个店经营下去，也做个SOHO一族。”小杜憧憬

道。 学校： 鼓励学生网上创业 北京联合大学招生就业处处长

付月琴说，网络销售具有启动资金少、创业成本低、交易快

捷等特点，这也是大学生选择网上创业的主要原因。另一方

面，在校学生最缺乏的就是工作和社会经验，而用人单位往

往最看重这一点。从进货到营销，再到成本核算、完成交易

，每个步骤都能使学生们把书本上的理论用于实践。以后无

论是否继续在网上开店，都积累了不少经验。 付处长还表示

，网上创业缓解了学生们的就业压力，只要学生们在网上交

易时具备良好法律意识，以诚信待人，学校还是表示欢迎的

。 专家： 创业挣钱莫耽误学业 中国人民大学社会学专家郑也

夫教授对这一现象表示肯定，他表示网络信息化在今天已经

深入到生活的各个角落，大学生们能利用他们对信息的敏感

在网上创业，不仅可以解决一部分大学生的就业问题，更为

他们提供了社会实践的机会，对于他们以后的职业发展都是

有很大的帮助。但郑教授还指出，在校生应该合理安排好时

间，处理好学习和赚钱的关系，如果因为忙于挣钱而耽误学

习就得不偿失了。 100Test 下载频道开通，各类考试题目直接

下载。详细请访问 www.100test.com 


