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_AD_90_E5_95_86_E5_c40_63754.htm 1、前期准备工作： 在宣

传前为客户的网页规范宣传内容 精心挑选标题(title)、关键

词(keywords)、网页描述(description)，并加入到网页里，以增

加网页被搜索的频度与精度。 选择好搜索关键字、和产品介

绍、企业介绍，注意写全写清楚联系电话、传真以及联系人

姓名。 2、营销方法： 在国内外著名的搜索引擎上登录 据报

道，有95%的访问来自与主要的搜索引擎。你好万维网通过

严谨深入的调查分析，为客户精选了30大国际著名搜索引擎

、20大国内著名搜索引擎，通过人工发送的方法为客户进行

登录。同时，根据客户的专业内容，还将客户的网址登录到

最重要的专业搜索引擎以及客户要求的搜索引擎上。 (常常可

以看到620个搜索引擎自动登录的说法，我们觉得这是个误区

，首先其中大量的无名搜索引擎即使登录上，也是无意义的

。另外，没有人工参与判断的机器自动登录会造成专业不对

、语言不对、分类不对等结果，影响宣传工作的质量与效果

。) 在论坛/新闻组里进行宣传发布 在相关的国内外论坛/新闻

组进行消息发布。由于比较动态，可以每过几月重复宣传。

两岸商务频道为您提供在精选的国内外论坛/新闻组里进行宣

传的服务。 通过有目的的mailing list进行发送,无差别、无目标

的大规模email宣传，常常会招来网民的反感。但是，如

果email都送到了希望获取类似信息的客户手里，就会取得良

好的效果。 在两岸商务频道主页及相关栏目下进行宣传：两

岸商务频道每天都有大量的访问者，在两岸商务频道上宣传



可以得到明显的效果。 向internet的评奖网站或者网址出版商

推荐：借他人的地方宣传自己。 根据企业产品的不同、性质

不同、市场不同，网络营销方法也是有区别，我们可以为您

定制合适您公司产品的网络营销方法。请联系市场部。
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