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据统计，在全国各地，很多鞋业企业已经开始借助互联网的

力量寻找商机了，与此同时，也对企业的经营管理者提出了

更高的要求。毕竟，电子商务是个新型的商业模式，本土的

许多中小企业，由于各种因素限制，对电子商务还很陌生，

中国鞋业协会官方门户网－－鞋业在线长期以来推出的网站

建设、＂我的鞋店＂网上鞋店、鞋路通会员、搜索与排名，

点对点撮合等“一条龙”服务，适应了这些中小企业的需求

。对企业来说，最短的供应链、最快的反应速度、最低的成

本就是最好的商业模式。为了便于港、澳、台地区以及国外

的客户浏览，鞋业在线先后推出繁体版与英文版，通过各大

栏目加强网站的电子商务和交易互动功能，提供给各企业用

户打开更多的对外窗口。 “我们的工作是必须满足客户某种

需求，为客户达成某种目标。是否能给客户带来利益和收获

，是考核我们工作是否有效的唯一标准。”谈到鞋业在线时

，网络总监郭广源先生这样认为。让我们从几封客户来信来

触摸鞋业在线的市场脉搏。 山东高密双龙鞋业：＂我的鞋店

＂通天下 2002年了解到互联网络的电子商务营销后，建立了

一个自己的企业网站。由于没有推广，网站的访问量低，并

没有收到很大的成效。今年的鞋博会前夕了解到鞋业在线是

国内鞋类行业网站访问量最高的平台，在鞋业在线客服人员

的推荐下，对鞋业在线的鞋路通会员产生了浓厚的兴趣。于

是在鞋博会期间正式加入了中国鞋网，成为鞋业在线的鞋路



通会员。 加入之后，收到客户的咨询电话明显比以前多了很

多，公司产品的点击率也明显攀升了。我们又定期通过鞋业

在线网的供求栏目来寻找客户，同时也经常发布我们公司的

产品供求信息，有我们找别人的，也有别人找我们的。由于

我们的产品质量有保障，而且价位适宜，和不少客户建立了

长期合作关系。没想到每天3.53元，就可以让我们拥有一个24

小时都不打烊的网上店铺，让我们的业务不受任何限制地延

伸。 真诚感谢鞋业在线让我们感受到了网络的价值！ 100Test 
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