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https://www.100test.com/kao_ti2020/63/2021_2022_2006_E5_B9_B

4_E6_96_B0_c40_63948.htm "廖总是一个策略性很强的人，他

的关注点会比较聚焦在某一个方面。"9月22日，eBay易趣公共

关系部总监刘薇向记者透露，廖光宇担任eBay易趣首席执行

官后，将带领eBay在中国的这两项业务电子商务和支付捆绑

发展，特别是着力发展跨国业务。 9月21日下午，eBay易趣和

贝宝中国公司对外宣布，现任贝宝中国总经理的廖光宇出

任eBay易趣及贝宝中国的首席执行官，负责这两家eBay旗下

公司在中国市场的运营。 "其实我们在中国，不完全只关注中

国本土的业务，毕竟个人交易在中国才刚刚起来。"刘薇说

，"我们会有一大块业务会专注于跨国交易，就是个人和中小

企业的跨国贸易。" 刘薇认为，廖光宇任职贝宝中国总经理一

年多来的一个清晰策略就是，贝宝中国在发展本土业务的同

时，也着力发展跨国业务，而接下来，廖光宇将会把这一策

略带到eBay易趣。 对于电子商务来说，支付是非常重要的一

环。eBay亚洲区副总裁Jay Lee表示，要发展ebay在中国的支付

业务，关键点就在于eBay易趣和贝宝中国的整合。 刘薇对记

者表示，此前，尽管平台和支付之间是有交流，但毕竟是两

个独立运营的部门，各自有各自的目标，"而两个业务部门由

一个人领导的话比较有助于业务在中国的捆绑发展。这两个

部门能够更好地进行无缝合作"。 分析人士认为，一般像跨国

大公司的总裁1年后就换帅，有些不合常规，闪电换帅可能是

因为一年来eBay易趣市场效果不尽如人意。 对于吴世雄的离

职，刘薇表示，事实上，去年9月，时任微软中国副总裁的吴



世雄加入eBay易趣时，约定的任期就是一年，目前刚刚到期

。同时，她还给予吴世雄过去一年的业绩以正面评价。 不过

，一个显而易见的事实是，在吴世雄任职eBay易趣的一年，

其并未能帮助eBay易趣大幅提升市场份额。市场研究公

司iResearch统计数据表明，2004年，在中国C2C电子商务市场

中，eBay易趣所占份额为53%、淘宝网为41%。而到2005年，

淘宝网则占据了67.3%的份额，eBay易趣为29.1%。 刘薇表示

，目前的中国C2C市场，还处在初级阶段，竞争也非常厉害

，但是，对于一个希望长期运作的企业来说，不可能一味地

烧钱，"需要不断的寻找新的方法来提高运作效率，降低成

本"。 100Test 下载频道开通，各类考试题目直接下载。详细

请访问 www.100test.com 


