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class="koill" style="word-break:break-all."> 1、考取导游证之后

，首先要挂靠旅行社。具体操作是怎样的呢？首先，你要准

备好各种自己的相关资料和证件。然后选择一家旅行社投靠

。旅行社有时候也发广告招聘一下导游人员，不过这种情况

比较少。多数时候需要自己找到旅行社自荐。那这样一来对

于旅行社就有一个选择问题，如何选择旅行社呢？首先必须

了解旅行社由于具体的操作不同，分为好几种。详述如下：

本文来源:百考试题网 （1）、外向型接待型旅行社 这是多数

导游寻找的旅行社，因为我们的收入的特殊性，这种旅行社

对我们最有利。这种旅行社主要以同外省外国的各旅行社合

作，然后由外地的组团社将组合好的团队交接过来，由该社

接待，这样就需要派出导游，大家也就有收入了。由于这种

旅行社只跟外省外国的其他旅行社合作，所以，大多不需要

太好的门面，只需要设立办公室、电话、传真就行了。因此

，这种旅行社的位置多在办公大楼之中，没有明显的标志。

再加上各具体旅行社接待的客人不同，经营的客源地不同，

因此跟大家的收入也习习相关！ A、接待欧美团队的 欧美国

家的客人一般都会付给小费，不过由于没有具体的规定，所

以这种小费的数量不等，可能很高，也可能根本不给（因为

部分客人对旅游费用中所谓的导游服务费理解为已付小费）

。至于佣金这部分，欧美团队很多都要求不安排购物，即使

同意安排，以他们的兴趣爱好并不喜欢购物商家出售的商品



。来源：考试大 B、接待日韩团队的 日本和韩国团队在前几

年是非常受导游欢迎的客人，可以获取不错的收入。不过在

中国政府同日本和韩国签定旅游双边协定以后，其中规定，

两国之间的公民在到对方国家旅游的时候可以不付小费。因

此，经常都发生客人不付小费的情况，不过就其购买能力来

说，综合看来还算中等。而且这两种语言成都比较缺，所以

旅行社都付给导游出团补贴。 C、接待台湾新加坡马来西亚

团队的 这几个地方深受中国文化影响，多数客人都是华裔，

因此交流上比较容易，而且行程上都规定了小费（三个地方

的小费不同，总的说来，马来团最高，台湾团最低），而且

客人经常会因为导游服务优质，所以另付额外小费。不过购

物嘛就不怎么了，前两年，马来、新加坡团还不错，这两年

一年不如一年，台湾团更是早就不行了。并且都需给旅行社

交纳不等的人头费，从10元到50元都有。 D、广东团队 算国

内中消费能力不错的，不过近两年直线下滑，加上高额的人

头费，和挑剔的客人，让很多导游非常反感。无小费，不过

部分客人会给。 E、华东地区团队 总体来说各方面都不错，

不过客人维权意识很强，对服务挑剔，老年团尤其明显。消

费能力总体一般。无小费，不过部分客人会给。 F、东北团

队（包括山东） 购买能力虽然不是特别出色，但是一般每店

不空，适合中稳式的操作，加上客人性格直爽，容易相处，

是很多导游喜欢的客人。无小费。来源：www.examda.com G

、西北团队 购买能力差，无小费，客人少出游，经常闹笑话

。百考试题论坛 H、西南团队 一般来说购买能力差，不过经

常有部分客人消费能力相当好。无小费。客人容易闹笑话。

百考试题论坛 总的来说，这类旅行社要看它全年的团队数量



是否能够养活他所有的导游，如果平均每月每个导游能带两

个团的话，那这间旅行社还是值得投靠的。而且这类旅行社

一般不用每天到岗，也没有工资，特别对于新导游来说，建

议经常去公司帮忙打杂，否则很可能拿不到团队，要学会为

人处事，搞好上上下下的关系。部分旅行社是要求导游每天

到岗，不过有的会发给工资，有的则不会发。来源

：www.examda.com 不过作为新导游来说，对旅行社不要过于

挑剔，因为以你自身现在的情况来说，需要的是实践的机会

。如果有新导游能够打定主意第一年不打算挣钱，完全拼命

学习的话，一定能获得突飞猛进的进步。 而且对于新导游来

说，要想带外宾团的话，那可能性是不大的，多数做外宾的

旅行社是不愿意随便拿团给新导游的。更多信息了解：百考

试题导游站 100Test 下载频道开通，各类考试题目直接下载。
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