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成了众企业的热门话题。无论是在IT新闻，还是在政府政策

下，都不缺关注。甚至为能赢得众多企业的合作机会，力争

为客户展现企业独特的形象，都争先搞起了电子商务。然而

却误被人当作是炒作的手法。譬如，有部分企业为表示自己

能赶得上潮流，只建公司网站就没有去更多的进行维护、更

新、跟踪等。无形中把电子商务定性为空壳概念。所以现在

最为令人关注的是如何以实际情况做中国的电子商务。用革

命前辈的话来说，就是“实事求是”。 顾名思义，“实事求

是”那就是，企业要做电子商务，就得应按自身发展来适应

改造。不难说，对于具有资金雄厚和人力资源丰富的大型企

业，应该是建议其进行全面的 信息化改造。最终把采购、生

产、销售整合在一起的协同商务模式。其中，企业内外部网

的建设包括ERP、客户关系管理、渠道建设、 供应链管理、

网上采购系统构建、业务流程重组和知识管理等等，都要按

企业所需，并进行电子商务战略分析与选择。其实，也有部

分大型企业应用电子商务较好，如中石油通过“ 能源一号网

”等进行网上采购，2002年以来3年多时间完成电子采购400

亿元左右，节约成本超过20亿元；而且我们应该提倡，大型

企业利用电子商务来拓展国际渠道，实行国际战略。自从中

国加入世贸组织以来，让人注意到外商入驻中国的势头，从

而令世界融入中国，但同时更应该意识到中国走向世界的必

要性。所以大型企业在当中所扮演的角色不可轻视。 据有关



数据显示，到目前为止，中国在工商注册的中小企业已超

过1000万家，占全国企业总数的99%，中小企业对GDP和财政

收入的贡献分别达60%和40%，这是我们应该重视的。而对于

人财力方面都欠缺的中小型企业来说，更应该量力而行。于

是，选择第三方电子商务平台来发展的方式更受他们所欢迎

。所以政府对第三方电子商务平台应该加大资金及政策支持

力度。 在信息技术时代与利好政策推动的新契机下，使用电

子商务留住老客户，不断开发新客户，并提升价值潜力，迈

向可持续发展，成为让中小企业在激烈竞争得以生存的手段

。特别在新时期、新问题面前，中小企业必须拥有自身的核

心价值和核心竞争力。其实中小企业在创新方面并没有比大

型企业差。问题在于如何去提高他们在市场竞争中的竞争力

是值得研究的。同时，作为提供第三方电子商务平台的企业

，在积极推动诚信为本、时尚经营、品牌引领下，应该做出

特有的贡献。然而现实告诉我们，第三方电子商务平台以相

当快的速度增加，具有竞争力的却很少。所以中小企业在选

择上应该先了解清楚对方在服务等方面的情况。 就第三方电

子商务平台而言，他们的商业模式也不一样。有提倡“电子

商务 搜索”的阿里巴巴，也有以“网 刊 会”为服务体系的慧

聪等。大家的共同点都在想方设法缔造有中国特色的电子商

务。其中马云也声称要做中国的电子商务。到底谁是最终的

胜者，暂时还不能定论。正当这时，“网络商铺 专业市场”

的概念却成了一时被众多同行所关注的电子商务模式。可惜

现在专业市场电子商务没有得到第三方电子商务企业的足够

重视。然而有一家企业却逆景而进。 据了解，“网络商铺 专

业市场”是一家在广州名叫勤加缘网首创的电子商务新模式



。首先以“天河安防城网上专业市场”为例引起另外的话题

有形市场网络化。用勤加缘的话来说，就是专业市场电子商

务化。“专业市场”对我们来说并不陌生，它可是改革开放

后遗留下来的产物，也是由计划经济转为市场经济中的标志

之一。然而由于交易方式落后、信息不对称、辐射范围逐渐

萎缩等问题导致传统专业市场遭遇生存尴尬。而只有采用和

普及电子商务，才有望大规模降低交易成本，提高交易效率

，从而也为整体提升市场竞争力打好基础。 而令传统专业市

场经营者更能接受的方案是，采取强强联合的手段达到共赢

。无疑勤加缘网在致力采用这样的方式。有业内人士指出，

以共赢的方式强强联合，更能体现双方的优势互补。而且引

进电子商务系统，开展网上交易，可以将原来单一的有形专

业市场，变为有形商品市场和无形信息市场相结合的新型现

代化专业市场。更甚有专家认为，专业市场建立利用因特网

覆盖全国的网上交易和电子商务服务的新型市场模式，即专

业市场电子商务化将是一种最适合我国国情的电子商务模式

。 关于企业本身的“结”是如何更好的解开，只有自身最清

楚。如果要实现企业电子商务则需按实际来做，而不应该操

之过急。 100Test 下载频道开通，各类考试题目直接下载。详

细请访问 www.100test.com 


