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https://www.100test.com/kao_ti2020/64/2021_2022__E7_94_B5_E5

_AD_90_E5_95_86_E5_c40_64157.htm 【案例】 中国某进出口

公司与某国某公司签订了1亿条沙包袋出口 合同 ，交货期限

为合同成立后的3个月内，价格条款为1美元CIF香港，违约金

条款为：如合同一方在合同履行期内未能履行合同规定的义

务，则必须向另一方支付合同总价3．5％的违约金。中方公

司急于扩大出口，赚取外汇，只看到合同利润优厚，未实际

估计自己是否有能力履行合同，便与外商订立了合同。而实

际上中方公司并无在3个月内加工1亿条该类沙包袋的能力。

合同期满，能够向外方交付的沙包袋数量【分析】 这是一起

以合法手段隐盖非法目的，利用合同违约金条款欺诈的较为

典型的案例。 防范违约金条款欺诈，主要措施在于对自己的

实际履约能力做到心中有数，在签订合同时能够从自己的实

际能力出发，实事求是，不要被表面的优厚利润所迷惑，丧

失判断事物的理性，毫无欺诈防范意识。卖方应逐项分析己

方履约能力的构成因素，诸环节落实，确保能够在合同规定

的履约期内完全履行自己的义务。 一般说来，中方作为出口

方时，其履约能力的构成因素主要包括： 1．货源。货源是

出口方履行合同的最根本的基础。虽然并非一定要在备妥货

源之后，卖方才能与买方订立出口合同，但合同标的物起码

可以基本有保障或是在国内市场有把握购买、购足的 商品 。

在签订农副产品、矿产品以及本地没有生产基地需要到外地

组织货源的商品出口合同时，尤其要考虑到货源供应情况。

2．生产加工能力。参与国际贸易及国际经济交往，参与人必



须根据自身的科技发展水平和商品的生产加工能力相宜行事

。具体地说，作为出口方与对方当事人签约时，一定要综合

考虑自己的实际生产能力。比如在洽签服装出口合同时，既

要考虑国内生产的面料质量是否能达到对方的要求，还要考

虑厂家做工能否达到要求等。凡受科技水平和生产能力限制

，自己甚至国内厂家目前都不能生产加工，或者能够生产加

工但质量难以达到要求的，一定不能盲目成交，否则一旦履

约困难，合同中又订有违约金条款，买方将适用违约金条款

要求卖方赔偿损失，卖方将陷入极为不利的被动局面。
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