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6_96_BD_E7_AD_96_E7_c40_64508.htm 建立市场信息的发现

机制有了网络环境和商务环境之后，企业一定要专门组织一

些人定期地访问一些行业网站，除了在这些大的行业网站中

不停地发布企业本身的产品信息外，而且要积极寻求对自己

产品的需求信息。比如联合国贸发大会贸易发展热点网站，

有人做过统计，平均每个月大概有十几万条来自于世界各地

的供需信息源源不断地发布到这个网站上，企业完全可以利

用这个网站，利用这些供需信息来寻找哪个企业发布的需求

信息正好是自己能够提供的产品。如能找到这样的信息，有

可能一个订单就建立一个稳定的业务渠道，一个业务渠道有

可能就会使一个企业完全改头换面，甚至救活一个企业。所

以，一方面企业要把自己的信息发布出去，使得别人能够很

容易发现自己产品，找到自己产品.另外一方面应该主动到处

寻找，寻找有没有人需要企业的产品，也就是去寻找市场。

通过网络这样一种媒体，可以发现大量市场，发现很多市场

信息。所以，今后网络和企业网站都可能会演变成为企业的
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