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在有许多人都生活在恐惧中，有些人被认为是乐观主义者，

其他人则是顽固分子，但大部分的人是左右摇摆不定。毫无

疑问，新闻媒体报忧不报喜的态度使得数以千计的具有影响

力的人不敢作出决定。 因为许多人在此时摇摆在恐惧与乐观

中--甚至是在一分钟--你可以作出决定，释放出能量来。不景

气成交法的目的便在此。接下来是适用于一般人的结束法。 

某某先生，多年前我学习了一个真理：成功者购买习惯是这

样的，当别人卖出时买进，当别人买进时卖出。最近有很多

人谈到市场不景气，而在我们公司我们决定不让不景气来困

扰我们，您知道为什么吗？(留时间让客户问你为什么) 然后

回答：因为今天很有财富的人都是在不景气时代建立了他们

成功的基础，他们看到了长期的机会而不是短期的挑战，因

此他们作出购买决定而成功，当然他们愿意作出决定。某某

先生，今天你有相同的机会，你也愿意作出相同的决定，对

吧？ 这个成交方法最重要是要灵活运用预先框式的技巧。 第

一步你预先框式他是一位成功者，而一位成功者是不会因为

经济不景气成为困扰自己或公司的因素。第二步是框式他作

为成功者总是会做出明智的决策。第三步则是框式他作出购

买的决定才是正确的选择。事实上，只要预先框式运用得恰

当、适宜，在许多销售场合你都可以随心所欲地完成你的销
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