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https://www.100test.com/kao_ti2020/64/2021_2022__E6_8C_87_E

5_AF_BC__E4_B8_AA_c40_64688.htm 看到起点被收编了

、hao123也回家数钱玩了、QQ挂机、色情短信、各种私服都

火了，赚钱了。于是乎,工作室、soho、再创业者也就多了。

千奇百怪的网站层出不穷、以为做个网站我就可以躺着数钱

了。。。。刚才一个朋友发给我这样一篇文章说得有些道理

，故贴进来给大家看看....无论对于现在的个人网站还是所谓

的个人商业网站，或许都有一些帮助..（以下是全文，作者不

详） 网站没有价值，商业化就无从谈起。一个网站的价值，

主要体现在以下三方面： 1： 规模性（量）：网站必须已经

具备了一定的规模，包括一定量的内容（页面数），或一定

量的用户，或一定量的问量人数； 2： 原创性（质）：“人

无我有，人有我新，人新我精”与别人有所不同，这是一个

网站异军突起的关键； 3： 赢利性（有可见的赢利模式）：

生存，是网站的首要目的；赢利，是网站生存的前提；其中

第三点尤为重要，在过去，网站都只是片面地追求访问量，

忽视了网站最根本的“生存”问题，所以产生了太多太多的

泡沫。如何将眼球的注意力转换成价值，这是现存的商业网

站所面临的最大挑战，当个人网站商业化后，也无可避免地

要面临这个严峻的考验。 个人网站如何向商业网站转型首先

，要明确个人网站与商业网站的区别，做好充分准备： ① 内

容：在这个充斥着Copy&amp.Paste的互联网，个人网站无需

考虑太多版权的问题，而商业网站则要处处留神； ② 技术：

商业网站需要更多的技术支持，系统维护、程序编写； ③ 团



队：商业网站需要更为完备的人员组合：领导 管理 财务 技术

设计 编辑 市场，而非象个人网站一样靠单枪匹马的个人英雄

主义； ④ 管理：高效、规范，是商业网站所必须的管理模式

，小作坊式的松散的管理模式只会导致失败； ⑤ 股份：这往

往是个人网站向商业网站转型的一个死穴，往往闹得不欢而

散的就是因为股份的分配问题；个人网站更多的是由理想与

满足感推动，因而不会有利益上的冲突； ⑥ 资金：以上的大

部分内容，如解决版权问题、聘请更高水平的技术人员与制

作人员，市场的推广，都需要有足够的资金作后盾。 而不再

是象个人网站那种小打小闹的可有可无；接着，变要着手进

行商业计划的制订： ① 市场调查：了解整个行业的市场状况

，如用户分布及市场发展变化的趋势等。可以自行进行一些

问卷调查，在必要时也可以求助于市场调查公司； ② 竞争者

调查：确定你的潜在竞争对手并分析本行业的竞争方向，形

成战略伙伴的可能性，谁是潜在的盟友等； ③ 财务分析：量

化网站的收入目标和战略，详细而精确地考虑实现这个网站

所需的资金，包括对网站的价值评估； ④ 制定计划：根据实

际情况，制订详细的商业计划； 总之，你现在已经跳进了商

业网站的汪洋大海，此时此刻，只能送你八个字：义无返顾

，勇往直前。 1、个人网站可能不采用松散的管理模式吗？

如严格的正规化管理是否可能？假如大家认为松散而不规范

的管理可以比严谨而规范的管理创造更多的价值的话，那么

，社会上现有的各种规章制度，还有存在的必要吗？既然已

经确定将你个人网站向商业网站转型，那么严格的，正规化

的管理就必不可少。个人网站能否成功向商业网站转型，很

大程度，就是要看他能否摆脱个人网站时期的小作坊工作模



式。 2、实现严格的正规化管理是否会令个人网站的灵魂丧

失？什么是个人网站的灵魂？纪律散漫？管理凌乱？更新不

定时？还是可以完全不顾及版权问题？肯定不是，在我个人

看来，个人网站内的个性，就是个人网站的灵魂。但网站面

向的是大众，如果过分地甚至极端地追求"个性"，就会将网

站内钉死在一个小圈子中。实现正规化管理的目的，就是要

剔除以上提到的这些个人网站的种种弊病，并且在个性与大

众之间取一个平衡，让他更能适应每一个网民，这样才又机

会在更多的人面前推销你的理念，你的个性才会得到更大的
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