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来临，我国各行业都不得不考虑其今后的竞争优势及如何在

国际大舞台中谋得一席之地。计算机软件，作为IT行业中最

具有国际化分工的行业，将会形成什么样的格局是诸多业内

人士最为关心的大事。 首先，我们可将软件分为不同的层面

来回答这个问题。我们日常所使用的软件可分为如下三类：

操作系统和数据库等系统类软件，我们称之为"通用基础软

件"；通用模块或通用构件，我们称为"通用应用软?quot.；面

向最终客户的软件，我们称为"个性化应用软件"。在这三类

软件中，我们可看到微软的Windows 2000或Oracle的数据库等

均属于通用基础软件，而BEA的Weblogic应用服务器或IBM消

息队列等均属于通用应用软件，而我们在各行各业中所看到

的软件应用则属于个性化应用软件。针对这三类软件，我们

作以下的投资金额及产品成熟时间的分析。假设个性化应用

软件所需投资是X，需要Y年来使其成熟，则通用应用软件所

需投资和开发时间分别是5X及5Y，而通用基础软件则分别需

要25X及25Y。因此，若投资最终应用软件的风险是1，则通用

应用软件是5，而通用基础软件是25。在目前国内软件市场中

，我们可以看到在短期内很难有与微软或oracle开发的通用基

础软件产品挑战的机会；并且在国际资本市场日趋保守，很

难有投资者愿意承担25倍于常规应用软件开发投资风险，去

支持一个创业公司与微软或oracle公司进行挑战。因此我们认

为在这一类软件中，除非我们开创一个新的领域，提出一个



崭新的方向，否则只有站在巨人肩上。而在通用应用软件这

类产品中，由于我国国力增强，且市场的扩大，是应有一定

的机会，中科院软件所新近成立的中科国际及诸如东方通等

中间件厂商均有志于开拓各类软件。但我们也看到这类产品

需要5倍于一般应用开发的投资，并开发周期比一般应用大5

倍以上，使得厂商必须要有一定的财力和耐心。我们认为开

发一套较为成熟的中间件（消息对列，应用或交易服务器）

需要至少2000万人民币的投入及2年左右的成熟期，这使得很

多中国软件厂商由于有限的资本市场渠道而难以负担。另外

由于中间件厂商通常不是直接与最终用户签约，便得他们很

容易成为降低应用软件成本及拖欠应收款的牺牲品，这也就

是我们所看到的国内中间件市场已有逐步被国外厂商所垄断

的趋势。 这样，我们目前唯一希望所在是与客户直接签约，

并为客户定做包括大量个性化特色的软件产品。中科国际也

逐步把其中间件产品移入行业应用方面，形成针对名行业应

用?quot.行业中间件"，这已成为目前非应用软件开发商认同

的大趋势。 由于这类产品是由客户的接收为最终标准，而对

技术的要求并不限于最新或最好，因此对客户需求充分了解

及客户信任感将比技术优势更为重要，这是今后中国软件业

逐步进入主流的唯一切入途径，因此我们认为： 1、在基础

软件部分，要敢于提出具有很强中国国情的崭新方向，例如

移动通信将无疑是中国的一大特色，并有望成为世界第一大

市场，我们没有理由一定要采用现有的国外嵌入式操作系统

或数据库，而创造出非常适用于中国的移动通信特色的新一

代操作系统或数据库，但创新是其中一大要素，否则就应该

沿用现有成熟产品而避免高风险。 100Test 下载频道开通，各
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