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5_A4_A7EMBA_c71_642762.htm 宗庆后、丁磊、沈金荣、金位

海、张天任、杨震宇⋯⋯有些名字十分熟悉，有些名字陌生

，但他们都是2009年浙商中的代表人物。经历了跌宕起伏的

一年，这一刻，他们有个共同的名字叫做风云。2009年度“

风云浙商”评选活动进入到了最后的“30选10”阶段。金田

阳光投资集团董事长金位海（09春3班）、天能国际集团董事

长张天任（07秋2班）、浙江运达风力发电工程有限公司总经

理杨震宇(07秋2班)等三位浙大EMBA同学进入前三十强，同

时网易、金州集团、盾安集团等浙大EMBA同学的单位负责

人也入选。 “新起点，新跨越”。2009年是痛定思痛的一年

；是奋进的一年；是转型的一年。这一年，在跌宕起伏的市

场浪潮里，我们看到了更多迎风而上的浙商的身影。2009年

度“风云浙商”评选活动，由浙江广电集团主办，浙江经视

、钱江晚报、《浙商》杂志共同承办，省政府侨务办公室、

省政府经济技术协作办公室、省工商业联合会、省青年联合

会协办。这一评选活动已成功举办6届。 本次评选本着公开

、公平、公正的原则，采用业内推荐、专家评审、历届年度

“风云浙商”投票、观众评选相结合的方式。评委会将由省

级职能部门领导、经济学家、资深财经记者、社会知名人士

组成。经过多方推荐、删选，30位风云浙商候选人今日出炉

，接受读者投票。2010年1月，盛大的颁奖典礼将现场揭晓10

位2009年度风云浙商。 2009年是不平静的一年，金融海啸扩

散、全球经济下行、国际贸易保护主义抬头⋯⋯一切都让浙



商前进的步伐充满挑战与未知。在这过程中，他们曾彷徨、

困苦，更有坚韧与不屈。临近年关，再回首。风雨飘摇之后

，谁的容颜依旧？让我们透过“风云浙商”候选人榜单再来

看看：2009年，浙商们怎样走过风雨，怎样笑迎明天。 候选

人1、宗庆后杭州娃哈哈集团有限公司董事长 创业22年后，娃

哈哈已经成了浙江最具盈利能力的企业。9月5日，2009中国

企业500强名单在杭州出炉。杭州娃哈哈集团在500强中的排

名是185位，但它在2009中国企业效益200佳中，高居第44名，

利润高达46亿元，成为浙江企业中最赚钱的公司，总资产

达224亿元。 候选人2、李书福浙江吉利控股集团有限公司董

事长 李书福被称为中国民企造车第一人。2009年，收购沃尔

沃案的每一步进展都成为国内关注的焦点。吉利的标的是沃

尔沃轿车公司100%股权，更为关键的是，吉利将通过沃尔沃

拥有关键的技术和知识产权的所有权。今年，吉利还闪电收

购了全球第二大汽车自动变速器DSI公司，从此拥有自动变速

器的核心技术。 候选人3、丁磊网易公司创始人 丁磊说，网

易养猪是公司行为，是个公益项目。目的是通过技术和资金

资助农民用科学的方式，培养绿色和口感不错的农畜产品。

目前，网易公司养猪场的地址已经确定，其他环节如选种、

建造猪舍等各项工作也正在进行中。2009年网易正式获得网

游《魔兽世界》在中国大陆未来三年的独家运营权。 候选

人4、郑永刚杉杉投资控股有限公司董事局主席 2009年，是杉

杉利用国际资本壮大发展之年。2009年2月，杉杉集团与全球

最大纺织品销售商，全球五百强企业日本伊藤忠商社签订全

面合作协议；5月，与赫荣公司签署关于镍钴矿项目的框架合

作协议。7月，由杉杉集团携手日本三井不动产株式会社、伊



藤忠商事株式会社共同开发的宁波奥特莱斯项目正式启动建

设。 候选人5、金位海金田阳光投资集团董事长 2009年一季

度，浙江外贸出口额下降19.3%。而金位海却一次次带领他旗

下的数千商户，往返于浙江与山东之间。一年时间，他往返

浙鲁两地数十趟，淤积的商品一点点被疏散，近二十亿的资

金回笼到义乌市场。在外贸受阻的背景下，他带领的蚂蚁雄

兵，为疏通义乌市场内需渠道发挥了积极的作用。 候选人6

、石磊浙江洁丽雅纺织集团有限公司总裁 2009年石磊多年的

品牌投资回报显然。6月，洁丽雅以30.90亿元的品牌价值，第

三次荣膺“中国500最具价值品牌”；9月，洁丽雅入选

“2009亚洲品牌500强”，成为中国家纺行业唯一入榜企业。

今年5月，洁丽雅投入30多万元，组织全体员工进行体检活动

。多年来，洁丽雅集团已累计赞助各类公益事业2600多万元

。 候选人7、吴建中众泰控股集团董事长 2009年3月，众

泰2008纯电动汽车在杭州上牌，这是国内首辆合法驶上马路

的纯电动乘用车，被誉为“中国电动汽车第一牌”。众泰汽

车是汽车行业的一匹黑马，投产三年已经跻身中国SUV前三

甲。2009年8月4日，君丰资产、兴合集团等国内多家知名企

业和创投机构共向众泰注资7.2亿元，为该集团的发展翻开崭

新的一页。 候选人8、方光明浙江海利集团董事长 海利玩具

继2008年创下1.1亿美元的销售纪录后，2009年前10个月在美

国市场的销售额继续以30%的速度递增。同时在产业布局上

，完成了单纯的玩具生产制造向上游网络游戏与下游销售渠

道拓展。方光明还乐于慈善，他出资设立了好几个爱心基金

：“海利敬老爱老工程”、“海利帮你圆大学梦”等。 候选

人9、曹克坚浙江开山集团董事长 2009年，开山集团依托空气



动力行业世界顶级专家，在美国西雅图成立了北美研发中心

，开山“北美设计、中国制造”的战略付诸实施，而曹克坚

心中那个“空气动力中国芯”的梦想也朝着现实迈进了一步

。今年1到10月，企业销售额近亿，利润同比上年增长了101%

候选人10、张天任天能国际集团董事长 2009年6月28日，投

资20亿的天能循环经济产业园开建。项目建成后，可年产600

万KVAh的动力能源。这个“中国绿色动力能源中心”，将立

足环境保护，无害化综合回收处理废铅酸电池，使其变废为

宝，预计每年可回收15万吨废旧电池，转化成10万吨可被循

环利用的再生铅。 候选人11、沈金荣杭州中策橡胶有限公司

董事长 在美国对中国轮胎“特保案”中，作为国内轮胎行业

的龙头，中策率先积极应对，并组织国内轮胎企业赴美游说

。11月18日，央视2010黄金资源广告招标会上爆出一匹杭州

黑马，首次参加央视广告竞标的杭州中策橡胶有限公司

以4720万元的价格中标《新闻联播》后黄金段位第一标。沈

金荣说：“轮胎也需要一种品牌引导和品牌营销。” 候选

人12、陈逢干宁夏大榆树沟煤炭产销公司董事长 他是宁夏石

嘴山谋求发展的浙商，在当地人的眼里，“陈逢干不是最有

钱，但他心最善。”2009年4月24日，陈逢干第四次当选“中

国十大慈善家”。2009年11月12日，陈逢干在第21届国际科学

与和平周上获得“和平使者”称号。当2009年慈善轨迹再次

记录他时，他将4120万留给社会慈善事业。 候选人13、高兴

江永兴特种不锈钢股份有限公司董事长 永兴特种不锈钢股份

有限公司成立九年时间，以跨越式超常规的发展速度，领跑

湖州市工业经济。尤其是在2008年国际金融危机中，永兴特

钢实现了逆势飞扬，657名员工创出了年销售收入43.6亿元，



利税5.47亿元的企业历史新纪录。2009年，在国内不绣钢企业

亏损的情况下，永兴凭借科技创新，市场占有率从12%上升

到15%。 候选人14、阮福德杰克控股集团董事长 2009年，浙

商频频出手，展开金融危机下的海外抄底，今年7月，阮福德

仅花了4500万美元，就收购了德国两家老牌缝纫机制造企业

，这是我国缝制设备制造行业中民营企业首次海外收购，阮

福德此举是为了利用对方先进的技术和在欧洲的市场，这样

的并购往往有利于现实双方企业优势的结合。 候选人15、俞

锦方金洲集团有限公司董事长 在“轮胎特保案”掀动全球贸

易保护主义阴云的背景下，2009年10月，澳大利亚海关决定

终止对金州产品反倾销和反补贴的“双反”调查，并给予其

零税率待遇，这意味着这场历时5年的跨国诉讼，最终以金州

的胜利圆满结局。这也大大提高了金州在当地市场的知名度

和美誉度。随后，金洲集团出口澳大利亚的镀锌钢管呈现“

井喷”。 候选人16、朱健勇浙江万通铝业有限公司董事长 今

年7月，万通作为游艇业的“后生小辈”，乘着国际金融危机

的“东风”，“抄底”海外，用1亿多元的现金收购了DP品

牌、设计图纸以及13艘半成品，走上了国际化梦想的“捷径

”。这一成功收购不仅让万通少走了20年的品牌道路。更让

万通以高速跨入了高品质、高品牌的游艇行业之列。 候选

人17、廖春荣上海银润控股(集团)有限公司董事长 2009年上

海银润控股(集团)有限公司在杭长高速公路安吉出口段东侧

地块开发安吉天使乐园休闲度假综合园区，该项目总投资规

模在10亿美元左右。廖春荣关注社会公益事业，截至目前，

廖春荣累计捐赠已达人民币3400多万元，被浙江省人民政府

授予“爱乡楷模”称号。 候选人18、姚纳新聚光科技(杭州)



有限公司首席执行官 2009年，后金融危机时代，聚光仍然保

持50%的增速，公司销售额接近10亿元。其产品不仅完全取代

了国外跨国公司的产品，改变了高端在线仪表被国外公司垄

断的局面，而且使行业内监测产品价格平均下降近50%，为

国家节省了数亿美元的外汇，也为国内企业节省了十亿元的

监测成本。 候选人19、王辉银江科技集团董事长 银江股份是

浙江省首家创业板IPO企业，开盘首日，银江股份从开盘价31

元涨到收盘时的36元，成功募集资金达4亿元人民币。从2008

年12月英特尔入股银江2000万元以来，不到一年的时间里，

银江股份的投资回报率就达800%。银江股份也是自金融危机

以来，英特尔在中国大陆投资的唯一企业。 候选人20、杨震

宇浙江运达风力发电工程有限公司总经理 2009年，运达具有

完全自主知识产权的竹桨叶风电机组实现了出口零的突破。

公司在上世纪七十年代就成功研制了我国第一台18千瓦并网

型风电机组，之后陆续研制成功了250、750、800千瓦等十多

种型号的风电机组，自主研发的1.5兆瓦风电机组控制系统，

填补了国内关键部件开发上的空白。 候选人21、姚新义盾安

控股集团董事局主席 11月26日，安徽民爆上市公司江南化

工(002226)发布公告，盾安控股集团有限公司及安徽盾安化工

集团有限公司将向江南化工注入8家公司股权。作为对价，江

南化工向前者增发不超过6300万股进行认购，发行价为28.36

元/股。交易完成后，盾安控股将直接和间接持有江南化

工54.11%股权，成为后者控股股东。 候选人22、张静章宁波

海天集团股份有限公司董事长 2008年，海天业绩下滑最厉害

的时候，月销量从3000台陡降到600台。依靠一款以节能为特

色的产品J5注塑机，海天度过了2008年的困境。采用J5机型之



后，塑料加工企业平均可以实现50%到60%的节能效果，最高

达到80%的节能效果。2008年，海天集团的销售额达到49亿元

，其中J5注塑机的销量占总量的60%。 候选人23、许尚春中国

海啊进出口集团有限公司董事长 2009年初，海啊集团开始“

造飞机”的消息不胫而走。其实，所谓的“飞机”是许尚春

新投资的地效飞船项目，这是一种利用地效效应在低空飞行

的特殊的水空两栖船，外观上更像飞机，底部像船，由于利

用了地效效应，所以比飞机更节能，水空两栖的特性使安全

性更高，可广泛应用于近海救援、抢险、海岛旅游、短途客

运等。 候选人24、张秉新金华比奇网络技术有限公司董事长 

中国网络游戏服务网在虚拟物品交易行业，经历了从无到有

、从小到大，奠定了中国网络游戏服务网在虚拟物品交易网

站中的领头羊位置。2008年网站年交易额超过30亿元，实现

营业额超过3亿元，利税1.3亿。2009年，该网站又被授予“游

戏十年”优秀服务商称号，被浙江省经济与信息化委员会评

选为浙江省电子商务10强企业。 候选人25、陈杭生浙江中新

力合担保有限公司董事长 这是一家颠覆传统的担保企业，这

是民间金融的革新者，陈杭生一直专注于小企业信贷服务这

一“蓝海”。这次考验很多创业者的金融危机，却是它的一

个大机遇。用“桥隧模式”与“路衢模式”，中新力合担保

有限公司有效解决了我国中小企业长期面临的融资难题。 候

选人26、帅新武浙江华凯新农业开发有限公司总裁 帅新

武2007年从华立集团总部受命带3000万元钱打造新农业产业

。他以创立“四个三位一体”华凯务农新模式。两年多在浙

江、海南快速流转30000余亩农地，建13个新型农场，使华凯

新农每年以40%以上的速度成长，实现农产品销售额超8亿，



带动1000余个农民种植基地或合作社、18000余名农民从事新

农业致富。 候选人27、翁银巧浙江康尔达新材料股份有限公

司董事长 面对百年一遇的全球性金融风暴，翁银巧借“危”

化“机”，投资近2亿，建设CTP新产业园区，同时引进业内

高度关注的首条国际最先进的全自动高速CTP流水线，仅此

一条流水线，将使企业每年新增产量1000万平方米，实现产

值5亿元。此举必将引发中国印刷版材市场竞争格局的重新洗

牌。 候选人28、张德生浙江万马集团董事长 万马电缆是IPO

重启后浙江首家、全国第二家发行上市的公司。2009年，在

金融海啸的阴影下，万马却在“亦步亦趋”中静悄悄迎来了

丰收的一年。今年6月万马电缆摘得了IPO重启第二单。最终

发行价确定为11.5元，于是账面财富也水涨船高，张德生父女

共持有万马电缆79.48%股份，近1.19亿股，价值达到13.68亿元

。 候选人29、连良桂天津滨海浙商投资控股有限公司董事长 

建“浙商大厦”曾是许多在外投资的浙商的梦想，而这个梦

想在天津已经变成了现实。2009年1月5日，天津滨海新区的

浙商大厦顺利封顶，这也被人称为“滨海CBD第一盘”，也

是整个中国以“浙商”命名的第一楼。受金融危机冲击，当

年滨海CBD签下约38幢大楼中，有20%左右不得不退出，“浙

商大厦”的完工也充分显示了浙商的实力。 候选人30、仇建

平杭州巨星科技股份有限公司董事长 巨星科技是中国最大的

手工具产销企业，在金融危机年，通过执行创新战略、市场

战略、品牌战略，公司最终全面实现产品升级、市场升级和

品牌升级，巩固了公司在行业内的地位，也提升了中国工具

五金产品在国际上的市场竞争力。2009年1月到10月，巨星销

售收入17余亿元，成为亚洲最大的手工具销售企业之一。
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