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业，7月底的时候HSMP通过了，以LP的名义申请的，俺

是dependant。这是个好消息，意味着俺今后找工作可以不必

为身份问题发愁了。 8月初搬家，LP的当月工资被花的差不

多了，经济有点紧张，俺也必须很快找到工作才行。另外岳

母要在这里做个手术，花费大约4千镑，虽然薄有积蓄，但俺

不喜欢帐面上的负增长，感觉压力大。 LP在这里作法律，英

国人的所，作比较大的商业房地产，待遇还好，23千。可是

家里上有老，下有小，俺一个大老爷们被LP养着也实在说不

过去。（顺便向来到UK的中国女性致敬！俺遇到的都是这样

独立自主，自尊自强，敢闯敢干的英雌，比好多男人更能吃

苦。。。感佩中。。。） 俺在国内就是做网络工程师的，虽

然专业不是这个，但也干了8、9年了，一开始就是网络服务

，后来主要做Cisco和Juniper的网络设备，规划、实施、维护

等。专业证书不值一提，CCNP和MCSE（这两个证书在国内

都臭大街了，没准给你们办公室送水的那个小伙儿比俺还多

几个呢），也就是年头早点而已。本来是准备考CCIE或

者JUNCIP的，培训班都参加了，二手设备也买了，不过因出

国也暂时放弃了。 新家安顿好之后，就开始着手找工作的准

备。其实真正的准备从6月份就开始了，把手上的专业书籍全

部看了一遍，大概有20多本，以前的工作也回忆总结了一下

，自己做了些笔记备查。写CV，其实就是把原来国内的简历

翻译一遍，再按照英国的这种顺序整理一下，很粗略。然后



上网站上搜索相关的vacancy，参照着人家习惯的名词、语法

、语序等把自己的CV改一遍，以求首先英国人能看懂。顺便

把自己拿手的、人家也需要的技能罗列出来。这是因为听说

这里的中介看CV是关键词搜索，符合该职位需求的才看，不

符合就扔了。自己想想也是，vacancy一放出去，成千上百

份CV飞过来，每一份都通读一遍是不可能的，中介的时间就

是钱啊！每个月也有quota要完成，不然怎么保证工资啊？能

保证一个月成功的卖出几个人才行，没时间浪费的。所以要

是换了俺，即使不是电脑搜索也是大脑里在关键词搜索，来

保证效率。 另外这样写CV，也能清楚直白地表明自己能做什

么，如果通篇都是教育背景之类的东西，反正俺没耐心看下

去。 CV都是俺写好，让LP给检查一遍，她做法律，英文比

俺好太多。 上CWjob、reed、monster注册，把CV放上去，然

后就是躲在沙发上激动地等电话或者窜来窜去上电脑看email

。还好，上午放上去，下午就有中介打电话或者发mail问俺

要CV了。（纳了闷了，俺设定的是中介可以浏览或者下载的

啊？）按要求发过去，有中介打电话开始跟我谈面试的事了

。 还是没信心，先跟一家中国的公司敲定了面试（呵呵，这

家是俺在报纸上看到直接联系的，无中介参与），另一家英

国公司的放在后面，期间隔了一天。中国公司的就算热身吧

，很久没有面试过了，得重新熟悉一下才行，给自己点信心

先。 中国的俺就不谈了，呵呵。。。总之一团糟，是他们糟

不是俺糟。。。。本来也没抱什么希望，也就这样了。 细心

准备这家英国公司的面试。职位是Senior Network Engineer，

中介已经把职位详细描述给俺了，看几遍之后用一天时间把

相关的书突击一遍，看看笔记。中介不错，专门给了一个短



文，里面各种小Tip，帮面试者一条条准备，建立信心。俺又

上了这家公司的网站，大致了解一下他们开展的业务等，争

取多了解一些，同时也准备了一些相应的方案，投其所好。 

第二天去面试，路很远，俺是坐了火车坐地铁，坐了地铁坐

火车，出了车站再走路。反正是把伦敦郊区的风景看了一遍

，感觉不错，没有被无良地产商拿去做高尔夫球场或者别墅

。。。呵呵 到了门前还是有点紧张，把事先准备好的词又背

了几遍才敢进去。Receptionist是个和蔼的老小姐，问清来意

后就让俺坐等，俺比约好的时间早了大概20分钟。 然后就是

经理把俺带上去，进了个小会议室。俺偷偷打量一下公司规

模，还不错，就是不知道实际工作环境怎么样。 经理先开始

，公司介绍，职位介绍等。。。。然后就是俺简单自我陈述

。。。经理拿着俺的CV，一条条详细问，俺逐条应答。再就

是俺以前做过的项目，一个个画着图写些简单配置给他看。

这些都完了之后，经理再介绍一下他们现有的设备条件，网

络覆盖区，开展的业务范围，让俺简单了解一下之后，给几

个客户需求让俺设计方案，同时还要解答，并指出优劣之处

。俺很快都做完了，他开始就方案不停地提问。。。。 这些

结束后，问俺薪金要求，俺大而化之地说了个30到35千，他

不置可否。又开始问俺个人爱好、生活习惯、家庭状况、今

后个人发展方向之类的闲话。一直谈的很好，气氛很活跃，

他说了好几次“这就是我要找的人”之类的话，让俺受宠若

惊。面试结束后，他请了一个工程师带俺去机房看设备，并

说等完了再回办公室跟他谈谈。俺的心一下子激动起来，忙

不迭地答应。心想俺不会这么幸运吧？第一次就hit了？！看

这情形十有八九啊！要不然让俺看设备干什么啊？俺又不是



收废旧电器的。 兴冲冲地看完设备，出了机房。没想到那工

程师直接就把俺送出了大门！俺纳了闷，问那工程师怎么回

事？不是让俺看完了就回办公室谈话么？那老兄一脸茫然，

说：“俺不知道啊，俺得到的消息就是让你看完设备就送你

出去啊！” 唉，不好再争论，say bye之后俺垂头丧气地出了

大门，路上越想越郁闷，LP来电话问情况，俺都不知道该怎

么说，俺也不知道到底怎么回事啊！ 回家之后大家都帮俺分

析，觉得还有戏，可能中间有什么误会也说不定。俺强打精

神给中介写了个email，汇报进展，同时给那个经理也发了个

感谢的mail。 第二天早上中介来电话，说跟对方通过话，人

家对俺印象非常好，认为俺知识丰富、技术扎实等等，不过

俺可能还得再参加一次面试（second）。 有了这话俺就放心

多了，看来俺的水平还没有下降，表达也将就。剩下就是准

备这家第二次面试同时也别放弃别家的机会。 期间又有很多

中介打电话联系不表。。。。 下午这家公司直接打电话过来

，问俺对面试的感受、公司的印象等等，俺都赞美了一番，

最后正式通知俺参加二次面试。。。。。。。 二次面试过后

，人家还是没有给我任何结果，这又让我郁闷一次。他们只

是面无表情地说第二天会通知中介，让我等着。俺神色灰败

地走出来，给LP打电话，她同样也觉得情形不乐观，这次居

然连工资什么的都没问，十有八九是没戏了。 其实面试过程

中感觉还很好，只是刚开始的时候有些紧张。小会议室里面

一个主管网络运行的经理、三个工程师围着俺发问，长得又

是五颜六色的，能不紧张吗？况且本来以为是实际操作，昨

天一直都在作相关的准备，没想到今天会是这样的场景。心

里压力更大了，谁知道他们会问些什么啊？ 结结巴巴回答完



第一个问题之后，心里才开始有些底气了。后来连珠炮般的

问题也都抵挡过去，理论、规划、实践、运营、策略、维护

。。。等等，几乎全都问到了，让我接连设计了十几个方案

，还要让俺指出其中的优劣。尤其那个负责Customer Service

的工程师，设想了N个场景，问题刁的简直都让俺快吐血了

。。。还好我凭着经验，兵来将挡，水来土屯，绞尽脑汁都

解决了，速度也很快。不知不觉两个半小时就过去了，俺出

了一身臭汗。 期间那个经理看来对我印象还很好，笑着对其

他人说，这是个好人，总是为公司着想。。。因为俺设计的

那些方案，分析优劣的时候总要考虑运营商的利益所在。后

来俺偷偷地问一个工程师总共见过几个应聘的，他说见了N

个，不过这回二次面试就只有俺一个。这些加起来应该就是

个好兆头了，可是面试结束后，俺又像第一次那样，被客气

地送出来了，没有任何结果。。。俺哭。。。 回家的路上，

俺买了三瓶大可乐，狂灌。。。管他结果如何，先解解渴再

说，俺的嗓子都干了。小镇的风景很美，也很安静，只可惜

这里也许不会属于俺。 火车上人不少，中介打电话过来问结

果，俺如实说了。中介说其实第一次的时候经理就对俺的技

术非常满意，只是担心俺的英语，怕交流起来有问题。。。

呜呜，看来这是俺的致命伤啊！平时还好，要真是工作中面

对那些稀奇古怪口音的客户，俺毕竟是个外国人啊，不敢保

证真的能够全部听懂他们的需求。 唉，更加郁闷了。。。 回

到家里，大家都来安慰俺，可是俺的心里还是不能释怀。这

是俺第一家公司的面试，俺已经尽俺所能，就这么fail了实在

是不甘心。可是不甘心又能如何？惟今之计只能是一边等明

天的消息，一边再次用简历轰炸骚扰伦敦的中介们，争取多



来一点机会，只要天上不断的掉馅饼，地上虽然人挺多，但

总会有一个砸到俺张得大大的嘴里。。。呵呵，只要俺一天

没找到工作，中介们也别想消停。 说好了第二天给中介消息

，俺惴惴不安地等了几乎一天都没有该中介的电话打来。期

间倒是有几次电话响了，俺的小心脏扑通扑通跳着去接。可

惜都是其他中介来电话说工作的事，虽然俺有点心不在焉，

但也不敢疏忽大意，赶紧应付过去。家里人都陪着俺担了一

天的心，LP打了几次电话回来问消息，最后也有些失望地说

可能不行了，因为原先她也有过类似的经历，面试感觉很好

，可就此再无消息，就这样结束了。俺想可能也是这样，算

了，forget it！重新开始job seeking吧。这次运气不好，也许多

来几次，好运会就来了。 没想到5点多中介来了电话，这都

到了他都快下班的时候吧。又分析了一下俺的优劣势所在，

又问了俺的期望工资，就说跟人家联系去了，20分钟后或者

明天早上给我结果。这回俺大着胆子提了个35千每年，心想

反正俺死猪不怕开水烫，不行拉倒，不过还是有点心虚地说

低于此数也可以商量，中介淡淡地说尽量争取吧。 20分钟很

难熬啊！不过这次中介倒没有拖到第二天。电话一响，俺赶

紧接通并把音量开到最大，生怕漏过一个字去。 中介说，

老John啊，首先告诉你一个好消息。。。 俺心头狂喜，颤颤

巍巍地问，结果是什么啊？ 中介停了一下说，嗯，人家同意

给你这个offer了。。。 俺差点把电话掉地上，就这么，成了

？！！哈哈哈，狂笑中。。。 中介又说，不过还有一个坏消

息。。。 俺一抖，是什么啊？ 心想，不管是什么，俺只要有

了这个工作，其他都没问题。你尽管说吧，俺心脏强劲能承

受任何打击。 他说，你工资要35千是吧？ 俺连连称是。 他说



，可惜我没法帮你了。。。 俺下意识地问为什么啊？ 心想，

这算什么坏消息啊？少点少点吧，本来这次俺就狮子大开口

了，就算打点折扣俺也赚了。。。 他说，因为。。。。因为

我给你要了44千啊！！！ 。。。。。。。。。。。。。。 。

。。。。。。。。。。。。。。。 晕倒。。。爬起。。。狂

呼！！！！！！（全家狂喜/狂呼/流泪/拥抱中，把俺宝贝儿

子都吓哭了，打生下来就没见过这么多神经病凑在一起过。

） 后记： 找工作还是得靠中介，他们毕竟是职业做这个的，

消息灵通、与敌作战经验丰富，了解对方底线，能够帮助应

聘者扬长避短，争取最大利益。比如俺这个工作，该公司网

站上根本就没有个空缺职位，招的都是些Sales之类的工作。

另外工资的争取与中介的努力是分不开的。 俺对英国市场行

情不了解，除了自己能干什么之外，一无所知。没有中介，

俺不可能这么快找到工作，最多也就是到炸鸡店part time或

者cleaner。这次从贴CV到正式拿到offer，不到两个礼拜，而

俺和LP原来最乐观的预想也是3个月。 所以，首先得让自己

通过中介这一关，把CV写好，让中介觉得值得去为之努力，

他努力可比俺努力效率高多了。剩下的就全看自己的发挥了
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