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日用纺织品的英国Tex UK公司主要从我国、土耳其、葡萄牙

、西班牙和埃及进口有关商品。几年前，当该公司首次从我

国进口商品时，采用的是信用证结算方式。最初采用这种结

算方式对初次合作的公司是有利的，但随着进口量的增长，

他们越来越感到这种方式的烦琐与不灵活，而且必须向开证

行提供足够的抵押。为了继续保持业务增长，该公司开始谋

求至少60天的赊销付款方式。虽然他们与我国出口商已建立

了良好的合作关系，但是考虑到这种方式下的收汇风险过大

，因此我国供货商没有同意这一条件。之后，该公司转向国

内保理商Alex Lawrie公司寻求解决方案。英国的进口保理商为

该公司核定了一定的信用额度，并通过中国银行通知了我国

出口商。通过双保理制，进口商得到了赊销的优惠付款条件

，而出口商也得到了100%的风险保障以及发票金额80%的贸

易融资。目前Tex UK公司已将保理业务推广到了5家中国的供

货商以及土耳其的出口商。公司董事Jeremy Smith先生称，双

保理业务为进口商提供了极好的无担保迟期付款条件，使其

拥有了额外的银行工具，帮助其扩大了从中国的进口量，而

中国的供货商对此也应十分高兴。 虽然出口商会将保理费用

加入到进口货价中，但Jeremy Smith先生认为对进口商而言，

从某种角度看也有它的好处。当进口商下定单时，交货价格

就已确定，他们不须负担信用证手续费等其他附加费用。而

对于出口商十分关心的保理业务中的合同纠纷问题，相对而



言，虽然理论上说信用证方式可以保护出口商的利益，但实

务中由于很难做到完全的单证一致、单单一致，因此出口商

的收汇安全也受到挑战。Jeremy Smith先生介绍，该公司在与

中国供货商合作的五年时间里仅有两笔交易出现一些货物质

量方面的争议，但问题都很快得到解决，且结果令双方满意

。 日本轮胎制造商Shimano公司为了开拓北欧这一新市场，

于1984年首次采用出口保理的结算方式。目前该公司已对许

多国家的出口采用了此方式。据公司的一位发言人介绍，出

口保理作为一种价廉高效的结算方式，帮助公司抓住了出口

机遇，改善了公司的资金流动性，减少了坏帐，同时也节省

了用于销售分户帐管理、资信调查、帐款回收等管理费用。

该公司认识到，仅靠公司规模以及产品声誉不足以应付跨国

贸易中的各种问题，与日本出口保理商的合作以及FCI全球网

络提供的服务构成了公司成功开发海外市场的一个组成部分
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