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都十分的重视，但是他们大部分的运作都像是老虎吃螃蟹无

处下嘴，实际上电子商务的运作十分的简单，但是重要的是

要有持之以恒的决心和正确独到的方法。仅仅做好了一个企

业网站只是完成了电子商务的入门阶段，有些企业甚至不需

要有自己的网站，他的电子商务仍然可以做的很成功，电子

商务是什么？实际上就我个人的理解，就是在网络上推销你

的产品，那么如何推销呢？仅仅建好一个功能强大的网站根

本不算是电子商务，电子商务的根本宗旨还是销售的真谛，

将你的产品推销给人，你面对着1.1亿的中国网民群和近15亿

的世界网民群，但是没有人知道你的网址，没有人登录你的

网站，实际上你就是什么也没做，你有一个好产品，呵呵，

可惜，没人知道。建立网站远没有推广重要，有些企业压根

就没有自己的网站，或者只是开了一个小的网店，但是他们

的电子商务却很成功，为什么呢？因为他们让人或者他们的

潜在顾客知道了他们的存在，哪怕是他们不愿意购买，但是

他们知道有个地方可以买到，这才是真正的电子商务。 现在

的商业是一个信息化和高科技化的商业，供远远大于求，任

何一种产品或者原料动辄就有上百家企业在竞争，如果你要

为企业寻找一种原料，随便一搜索，你就可以在网上寻找到

数百家甚至数千家供应商，而不再是以往的业务员满中国的

跑来跑去搜集信息和资讯了，如果你的企业不会正确的利用

网络，那么在今后的企业发展中将是一个很大的障碍。 怎样



才能算是网络推广呢？个人觉得以下是网络推广的基本标准

： 1、在文笔天天网、阿里巴巴、等近十个大型在线商务网

站上建立公司的网上商铺，并且随时更新； 2、在新浪、网

易、搜狐等综合黄页网站上注册免费的黄页网站； 3、在一

些综合建站网站上建立公司的备份网站； 4、在网易、新浪

、搜狐等综合门户网站注册以公司命名的邮箱，以方便公司

联系以及将来为公司品牌做准备； 5、在专业的二十家推广

网站注册登陆，并且每天更新，以保证你的招商代理或者产

品资讯始终能够在首页上； 6、在非专业的二十家招商代理

或者商务资讯网站注册，并且每天更新，以保证你的产品信

息和主从网站浏览量； 7、为你的主要产品建立一个产品博

客，并且将关于产品的使用以及特点等发布在一些专业的论

坛和网站上，这样可以保证你的产品能够为大多数专业人士

所知道。 上面说的这些事情实际上根本就不需要花费公司一

分钱，只需要每天花费一些时间（大约不到二小时）去上网

来保证你的网站浏览量就可以了，当然还有很多细节和技巧

需要注意。不过单凭这些方法所得到的效果远远比在百度

和google上的竞价排名或者通用网址等收费服务要有效的多很

多企业都尝试使用搜索引擎来推广你的产品和企业，这在互

联网不发达的几年前，这的确是一个很好的办法，但是现在

已经不是这样了，首先，电脑和互联网普及了，以前电脑很

少，并且只有企业才使用，所以电脑的主要用途就是业务，

互联网的主要用途就是搜索产品，但是现在电脑随处都是，

人们在电脑前面更多的已经不再是搜索产品了，而况任何一

个产品都能够搜索出很多的厂家，所以电子商务的宗旨已经

不再是让你的产品出现在网络上，而应该是让网民知道而且



更重要的是说服他们购买，利用搜索引擎，我认为是一种十

分偷懒的行为.说到底,电子商务还是需要踏踏实实从最基本的

做起.只要你愿意去付出,最后的结果终究不会让你失望的!
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