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其器。现在很多厂商都欲自己搭建电子商务平台，以加强渠

道的控制能力，进而提升产品的竞争力和快速分销能力。诚

然，相较于传统的分销渠道，网络分销有着其无法比拟的优

势：更快的分销速度、自主的渠道控制、更低廉的价格等。

可以说，网络分销代替传统分销是势在必行，不仅可以全面

提升电子商务能力，并引领电子商务从初级阶段向更高级阶

段演进。 一、深入认识网络分销作用 要认识网络分销，就必

须认识传统分销。在传统分销模式中，首先要经过代理商，

分销商，批发商，然后才能零售终端和卖场。显然，在这个

过程中，渠道层级过深，影响效率，消耗时间太多，也会影

响到产品的价格，进而影响到其核心竞争力。而采用网络分

销，可以通过最为先进的电子商务平台来进行，由于客户访

问电子商务平台比访问实际的店面更快更方便，所以网络分

销可以大大加快交易效率，降低交易成本，进而扩大销售规

模。 二、网络分销可开辟第三利润来源 由于资本平均化和复

杂因素的影响，利润率低下一直是制约公司发展的重要原因

。对于电子商务来说，其盈利模式无非就是大家都熟知的几

种或者是几种中的组合。因此，“细节决定成败”这句话就

能够真正发挥作用，也是决定电子商务成败与否的关键所在

。可以说，电子商务需要更为先进模式─网络分销。使用了

网络分销可以开辟第三利润来源。缩短渠道的层级，将渠道

扁平化，还可以减少时间的消耗，进而全面提升利润率。 节



省出来的钱不仅可以作为利润的来源，更可以用于降低产品

价格，惠及消费者，也可以明显地提升产品竞争力。在产品

的竞争力中，产品价格是很重要的一环，因为用户选择产品

时价格是必然要考虑的因素。 因此，网络分销代替传统分销

是一个必然趋势。随着电子商务的发展，网络分销必将大行

其道。 三、B2C独立商务平台更需要网络分销 现在越来越多

的网商都意识到独立自主精神的重要，往往不再依赖第三方

电子商务平台，而是通过ShopEx或ECshop这样的独立建店软

件，自行组建B2C电子商务平台。而如何将自己的大量商品

快速地铺货，呈现到消费者面前，也就是如何建立、维护好

这个渠道，是必须要解决的问题。 B2C电子商务固然是一种

分销模式，但其分销能力受到掣肘，适时适度地引入B2B模式

进行分销，将完善整个电子商务模式，促进电子商务发展

到B2B2C的模式，充分的整合好上下游资源，对于上游厂商

来说，可以快速铺货，快速发展分销商，大大减少库存压力

，有效节省成本.对于下游的接货方来说，减少了渠道环节，

可以迅速找到货源.对于顾客来说，中间环节和成本的降低，

自然就能获得更大的实惠。 当网络分销力量日渐强大时，如

何管理网络分销将成为问题的关键，因为一个强大的网络分

销管理系统可以提高分销管理效率，为企业节约时间和成本

。比如最近ShopEx推出的B2B“分销王”就是一个比较好的网

络分销管理系统。 和阿里、慧聪、网盛、环球资源有所不同

，分销王是建立在开放环境下的一种分销管理体系，因

为ShopEx是开放的电子商务平台，而前几者都是封闭的电子

商务平台。 由于ShopEx拥有超过45万的用户，并且仍以每

月3万以上的用户数量不断增加，这为分销王提供了大量的资



源，因为分销王能有效对这些资源进行整合，虽然他们是独

立的电子商务平台，但在分销王的作用下，资源又可以实现

互通和相互利用，当然，在信息的规模和处理效率上自然就

会有不小的优势了，在前端，它可以加快企业与网络分销商

、终端消费者的对接，实现资源的有效利用，而在后端，经

销权、虚拟库存、业绩分析等统计功能又体现了他在实际业

务管理上的特色。 毫不夸张的说，网络分销会让电子商务平

台更为通畅、快捷的运行，快速提升企业的分销能力，提高

企业的综合竞争能力，也必将成为提升电子商务能力的又一

法宝。 100Test 下载频道开通，各类考试题目直接下载。详细
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