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，本章讲述的计价货币的选择、佣金与折扣，成本核算等都

是有关价格的核心问题，在学习这一章时，还应该与贸易术

语结合起来学，因为采用不同的贸易术语与价格的高低有直

接关系。 本章基本概念和基本知识点较多，考核时内容亦较

多，学员应予以关注。提到价格，采用不同的贸易术语成交

，报价的高低也会不一样，这里有个核算的问题，对于文科

擅长的学员，这里有一点困难，但在学习时只要掌握住一种

规律，仍然会有深刻体会。考试的题型除了选择题和判断题

外，在填制报关单中，可能会有一些简单的核算。下面着重

介绍与价格条款有关的几个问题，计价货币的选择、定价方

法、价格调整、佣金与折扣以及换汇成本的核算等。 第一节 

计价货币的选择 根据国际贸易的特点，货物买卖合同中，用

来计价的货币可以是出口国家货币，也可以是进口国家货币

或第三国货币，还可以是某一种记帐单位，究竟采用何种货

币可由买卖双方协商确定。 由于世界各地的货币价值并不是

一成不变的，特别是在各主要发达国家普遍实行浮动汇率的

条件下，通常被用来计价的各种主要货币的币值更是严重不

稳。国际货物买卖通常的交货期都比较长，从订约到履行合

同往往需要有一个过程，在此期间，计价货币的币值是要发

生变化的，甚至出现大幅度的起伏，其结果必然直接影响进

出口双方的经济利益。因此，如何选择合同的计价货币就具

有重大经济意义，是买卖双方在确定价格时必须注意的问题



。 对于双方国家订有贸易协定和支付协定，而交易本身又属

于上述协定规定的交易必须按规定的货币进行清算外，一般

进出口合同都是采用可兑换、国际上通用的或双方同意的支

付货币进行计价和支付的。由于这些货币的硬软程度并不相

同，发展趋势也不一致，因此，具体到一笔交易，必须在深

入调查研究的基础上，尽可能争取发展趋势对我有利的货币

作为计价货币。从理论上说，对于出口交易，采用硬货币比

较有利，而进口合同却用软币计价比较合算。也就是说“收

硬付软”是交易的一方选择计价货币的原则。所谓硬货币是

指币值相对稳定，信誉较好，有上浮趋势的货币，所谓软货

币是指币值不稳定，信誉较差，成为抛售对象的货币。 国际

金融市场行情多变，货币的软硬之分只是针对一定时间、一

定条件而言的。因此采用软硬货币按一定比例搭配是对外经

济贸易活动中一种切实可行的办法。 在实际业务中，以什么

货币作为计价货币，还应视双方的交易习惯、经营意图以及

价格而定。 第二节 定价方法 合同中常见的定价方法 一、固

定价格 这是合同中价格条款的规定方式之一。交易双方经协

商对合同价格做出明确规定后就必须遵照执行。除非合同中

另有约定，或经双方当事人一致同意，任何一方都不得擅自

更改。固定价格的做法明确具体便于核算，因此是一种常规

做法。 由于国际市场行情多变，采用固定价格方式会使买卖

双方承担从订约至交货乃至销售期间价格变动的风险。有时

，在价格剧烈波动下，还会影响到合同的顺利执行。为了减

少价格的风险，在采用固定价格时，应事先认真确定市场供

求关系变化的趋势，并对价格前景作出判断，以此作为定价

的依据。另外，还应对客户的资信进行了解和研究，慎重选
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