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https://www.100test.com/kao_ti2020/645/2021_2022_2011_E5_B9_

B4_E5_9B_BD_c29_645992.htm 导读：本篇主要讲述保理业务

的作用对出口商的作用等内容保理业务的作用对出口商的作

用：(1)保理业务代出口商对进口商进行资信调查，为出口商

决定是否向进口商提供商业信用以扩大商品销售，提供信息

和数据，它的作用是显著的。由于保理组织熟悉海外市场情

况，他们还经常向中小出口商提出建议，协助其打进国际市

场，加强其竞争能力。(2)出口商将货物装运完毕，可立即获

得现金，满足营运需要，加速资金周转，促进利润增加。(3)

只要出口商的商品品质和交货条件符合合同规定，在保理组

织无追索权地购买其票据后，出口商即可以将信贷风险和汇

价风险转嫁给保理组织。(4)出口商如从银行贷款取得资金融

通，则会增加其负债数字，提高企业的负债/资产比率，恶化

资产负债表的状况，对企业的资信不利，影响其有价证券上

市。而出口商利用保理业务，货物装船，出卖票据后，立即

收到现金，资产负债表中的负债不仅不会增加，反而使表中

的资产增加，改善了资产/负债比率，有利于企业的有价证券

上市与进一步融资，同时还可以减少出口商的外汇风险。例

：1、保理业务受出口商欢迎的原因有(ACDE)A. 货物装运完

毕，可立即获得现款B. 出口手续简便C. 保理组织协助出口商

做出是否提供商业信用的决定D.只要出口商按合同规定交货

，风险由保理组织承担对进口商的好处：(1)保理业务适用于

以商业信用购买商品，进口商通过保理组织进行支付结算。

这样，进口商不需要向银行申请开立信用证(L/C)，免去交付



押金，从而减少资金积压，降低了进口成本。(2)经常往来的

买卖双方，可根据交易合同规定，定期发货寄单。通过保理

业务，买方可迅速得到进口物资，按约定条件支付货款。这

样，大大节省开征、催证等的时间，简化了进口手续。(3)在

采用保理业务后，出口商将办理该项业务有关的费用转移到

出口货价中，从而增加进口商的成本负担。但是，货价提高

的金额一般仍低于因交付开证押金而蒙受的利息损失。相关
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