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连锁巨头国美、大中、苏宁在北京的战场上打得如火如荼。

先是国美在国庆节宣称销售额突破5亿大关.随后北京苏宁标

榜仅高端家电就进账2.8亿.而大中则透露他们与国美、苏宁市

场占有率的比例数字1:0.45:0.2。如此看来，北京的战场一时

还难决胜负。而此时大中电器已把触角伸向了大西北，并发

起了“闪电战”。 2003年3月15日，银川大中电器有限公司(

下文简称银川大中)隆重开业，成为大中公司西北首家加盟店

⋯⋯ 2004年1月，银川大中电器第四家门店开业。 在不到一

年的时间里，银川大中以迅雷不及掩耳的速度覆盖了整个银

川。 “1”至“4”的背后 企业的迅速扩张，对于银川大中来

讲是一场严峻的考验，在门店数量迅速扩张的压力下，其原

有的单店管理模式已不能再适应新管理要求统一进货、统一

配送、统一结算。 对此，公司财务经理冯炯炯深有感触，“

刚开业时银川大中是以单店和一个配送中心的模式运行，以

前的单门店软件足以应付。可当我们计划开到第四家门店时

，原来的构架体系就不能满足多门店、多配送中心、分部、

总部的运行模式。” 确定项目实施的具体需求以后，银川大

中马上进行下一个环节选型，在对四五家软件厂商进行权衡

之后，他们最终选择了北京大有时代软件技术有限公司(下文

简称大有时代)的“财神连锁3000”。几天之后，双方开始做

进一步沟通，想尽快找到适合目前银川大中运营模式的最佳

解决方案。为了按照预定计划开店，系统的上线过程也进展



得非常快。 2003年8月，总部汇总系统业务财务管理系统、配

送系统、门店收款系统逐渐上线。2003年9月初一次性切换上

线，实现了单店、配送中心分布集中式结构管理模式，“财

神连锁3000”运行正常。这一连串的“动作”进展得如此顺

利，是让银川大中领导意想不到的。在没有任何系统实施经

验和专业人才的情况下，公司能在这么短的时间里上线30多

个系统模块，其业务骨干们为此暗暗捏了一把汗。 经过三个

月的磨合期后，“财务连锁3000”迅速推广到新开张的门店

。从2003年11月至2004年1月，系统在银川大中电器的 4家门

店、2个配送中心和一个分部运行正常，其配送中心也实现了

跨区域店之间的配送，应有的效果逐渐显现。 准确“把脉” 

“驻扎在银川的软件厂商很少，再加上银川零售业通常采用

的是用友、金蝶等比较综合的财务通用软件，在这种情况下

进行系统选型时，我们面临的阻力非常大。但幸运的是，我

们准备充分，提出需求明确系统要体现流通业和电器行业的

特点。”冯炯炯强调，“当时我们在几家软件厂商中进行对

比，最后财神这套新开发的电器连锁系统，由于其体现

了ERP的可移植性，更适合企业目前的经营模式。”. 100Test 
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