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进出口业务中的风险帐甚至坏帐不断增加，不仅造成利息损

失，而且随着时间的推移，风险系数随之增大，这给外贸企

业的持续发展带来严重影响。因此，风险问题越来越成为人

们关心的话题。笔者根据几年来进出口工作实践，就业务中

可能出现的风险问题作一粗浅分析。 一般情况下，出口收汇

风险主要有以下六种情况： （一）、出货规格、日期与合同

规定不符造成收汇风险。 出口方未按合同或信用证规定交货

，一是生产厂误工，造成晚交货；二是用类似规格的产品代

替合同规定的产品；三是成交价格低，以次充好。 （二）、

单证质量差造成收汇风险。 虽然规定了以信用证方式结汇，

并且按时保质出货，但出货之后，交议付行的单据没有做到

单单相符、单证相符，使信用证推动了应有的保护作用。这

时即便买方同意付款，却白白支付了昂贵的国际通讯费用和

不符点扣款，且收汇时间大大推迟，尤其对数额较小的合同

，七扣八折下来会出现亏损。 （三）、信用证规定的陷井条

款所造成的风险。 某些信用证规定，客检合格证是议付的主

要单据之一。买方会抓住卖方急于出货的心理，故意挑剔，

但同时提出种种付款的可能，诱使企业出货。一旦放货给了

买方，买方极可能故意验货不符，拖延付款，甚至钱、货两

空。信用证规定运输单据出具后7个工作日内在国外到期等等

。这类条款议付行及受益人都无法保证做到，必须认真审证

。一旦出现陷井条款，应及时通知修改，千万勿贪一时省事



，给日后埋下风险隐患。 （四）、没有一套完整的业务管理

制度。 出口工作涉及方方面面，且两头在外，易出现问题。

如果企业没有完整的业务管理办法，一旦出现官司，会造成

有理打不赢的局面，尤其对那些只注重电话联系的企业。其

次，由于每年企业的客源在扩大，为了企业在贸易中有的放

矢，必然要对每一个客户建立业务档案，包括资信度、贸易

量等等，逐年进行筛选，降低业务风险。 （五）、与代理制

相悖操作造成的风险。 对出口业务来讲，代理制的真正做法

是代理方不向委托方垫付资金，盈亏由委托方承担，代理方

仅收取一定的代理费用。而现在实际业务操作中，不是这样

。其原因一是自己本身客户少，收汇能力差，又要力争完成

指标；二是想多盈利，嫌代理费少。 （六）、使用D/P、D/A

远期付款方式或寄售方式造成的风险。 延期付款方式是一种

远期商业付款方式，如出口方接受了这种方式就等于给进口

商融资优惠，虽然开证人自愿支付延期的利息，表面上仅需

出口商垫款、放款，实质上是客户等待货物到港后查验到货

的数量。如市场变化销路不畅，进口商可申请银行拒付。有

些公司放货给国外做生意的同学、朋友。以为是关系客户，

不存在收不了汇的问题。一旦出现市场销售不畅，或客户问

题，不但钱收不回，货也可能收不回。 欢迎进入：2010年单

证员课程免费试听 点击进入免费体验：百考试题单证员在线

考试中心 更多信息请访问：百考试题论坛单证员 100Test 下载

频道开通，各类考试题目直接下载。详细请访问

www.100test.com 


