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B4_E5_8D_95_c32_645623.htm 案例 某年3月，我国内地某乡镇

企业通过当地贸易公司的介绍，匆匆与香港某厂商签订了加

工生产某种轻工产品的补偿贸易合同。合同规定：由港商提

供生产设备，某乡镇企业将利用该设备生产的产品返销给港

商，以补偿设备价款。补偿期为五年。合同未明确规定设备

的型号、产地、生产年代以及技术性能等方面的指标。后港

商按期运到设备，但经检验，该设备是20世纪70年代末的产

品，而且是二手货。由于合同对此未加规定，该乡镇企业只

得接受并进行加工生产。五年之后，补偿期满，但设备已接

近报废，该企业蒙受了巨大的损失。 [案例分析] 本案中，内

地某乡镇企业至少在以下两个问题上出现了失误： 第一、选

择客户不当。补偿贸易属于一种经济合作方式，对贸易伙伴

选择得当与否，直接关系到这项业务的成败。从本案情况看

，该企业对于他人介绍的港商事先并不了解，事实证明，这

位港商资信很差，利用内地企业缺乏经验和合同上的漏洞，

提供以次充好的设备，坑害对方。 第二、 合同条款订立不当

。合同是确立双方权利与义务的法律文件，关系到当事人的

切身利益，绝不可草率从事，尤其是在补偿贸易合同项下，

对于引进设备的具体规定更是关系重大。为了保证返销产品

的质量和维护该乡镇压企业的切身利益，对于所引进设备的

型号、产地、生产年代以及技术性能指标等，都必须作出明

确具体的规定，而且还应约定违约条款。另外，补偿期限不

宜过长，否则，不仅会增加引进方的利息负担，而且有可能



导致设备款偿还完毕之日即设备报废之时的不良后果。 本案

事实表明，该乡镇企业从业人员的整体素质有待提高，特别

是应通过本案吸取下列教训： (1)每笔交易都要首先从调查研

究入手，尤其是对客户的资信情况、经营能力和经营作风，

应当了解清楚，防止盲目从事。 (2)要增强法律保护意识，约

定好合同条款，以维护自身的合法权益，防止上当受骗。
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