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https://www.100test.com/kao_ti2020/645/2021_2022_2011_E5_B9_

B4_E5_8D_95_c32_645853.htm 案例1 我某公司于7月16日收到

法国某公司发盘：“马口铁500公吨，单价545美元CFR中国口

岸，8月份装运，即期L/C支付，限7月20日付到有效”。我方

于17日复电：“若单价500美元CFR中国口岸可接受，履约中

如有争议，在中国仲裁”。法国公司当日复电：“市场坚挺

，价不能减，仲裁条件可接受，速复”。此时马口铁价格确

实趋涨。我方于19日复电：“接受你方16日发盘，L/C已由中

国银行开出。”结果对方退回L/C。合同是否成立？ [案例分

析] 合同并未成立。我方19日电并不是有效的接受，因为16日

的法商发盘经我方17日还盘已经失效，法商不再受约束。我

方应接受的是法国公司17日复电。 案例2 某年6月27日,中国甲

公司应荷兰乙商号的请求,报出C514某产品200吨,每吨CIF鹿特

丹人民币1950元,即期装运的实盘,但对方接到中方报盘,未作还

盘,而是一再请求中国增加数量,降低价格,并延长还盘有效期

。中方曾将数量增至300吨,价格每吨CCF鹿特丹减至人民

币1900元,有效期经两次延长,最后期限为7月25日,荷兰乙商号

于7月22日来电,接受该盘,并提出“不可撤销,即期信用证付款,

即期装船,按装船量计算。除提供通常装船单据外,需供卫生检

疫证书、产地证、磅码单、及良好合适海洋运输的袋装"。但

中方接到该电报时.已发现该产品的国际市场价格猛涨,于是中

方甲公司拒绝成交,并复电称:“由于世界市场的变化,货物在

收到电报前已售出"。可是荷兰乙商号不同意中方的说法,认为

他是在发盘有效期内接受发盘,坚持要按发盘的条件执行合同,



否则要中方赔偿差价损失人民币23万元,接受仲裁裁决。 问题:

1.中方甲公司6月27日的发盘是实盘是虚盘? 2.中方在荷兰未作

还盘但一再请求增加数量和降低价格,延长有效期的情况下,复

电称:将C514增加至300吨,每吨CIF鹿特丹价格人民币1900元,有

效期延至7月25日的报盘是实盘还是虚盘? 3.荷方于7月22日来

电内容,是否可以作为承诺的意思来表示认可?为什么? 4.中方

在接到荷方7月22日来电后,于7月24日发出拒绝成交的复电,是

否符合国际贸易规则和惯例?为什么? 5.本案应如何解决? [案例

分析] 1.中方甲公司,6月27日的发盘是实盘,因为发盘的内容明

确,主要条款齐备,并有期限。 2.中方甲公司7月17日复电:同意

将C514增至300吨,价格条件为CIF鹿特丹1900元人民币,有效期

延至7月25日的重新报盘也是实盘,内容明确,主要条款齐备,有

期限。 3.荷方于7月22日来电内容,是对中方复电的完全接受,

故属于承诺。 4.中方在接到荷兰7月22日作出的承诺复电后,

于7月24日给荷方发出拒绝成交的复电,是违反国际贸易中的“

约定信守原则"的。因为按照国际贸易惯例，无论采用“发信

主义”或是采用“收信主义"原则,荷兰的承诺是在发盘有效期

内作出的,中方已经收到,荷方的承诺已经生效,表明合同已成

立。中方应按合同的约定履行自己报价中规定的义务。然而,

中方在荷方已作出承诺的情况下,复电拒绝成交,这是违约行

为,应负违约行为所产生的法律责任。 5.本案荷方在接到中方

拒绝成交的电报后同意中方的说法,并提出“要么执行合同,要

么赔偿差价人民币23万元,否则仲裁裁决"的要求是正当的。为

了合理有效地解决纠纷,最好是由中方撤销拒绝成交的表示,双

方执行已经成立的合同。 案例3 某年2月10日，中国某粮食出

口公司电告日本某商贸公司，欲以CIF条件向日本出口一批丝



绸，总价款为50万美元，用不可撤销的跟单信用证支付价款

。2月16日收到日本商贸公司复电，同意购买，但要求降低

到48万美元，中国出口公司于2月19日电告对方同意其要求，

日本商贸公司2月20日收到其电报，随后，出口公司将货物运

至上海港，交由中国某远洋运输公司承运，整批货物分装在

三个集装箱内。3月10日承运船舶在公海航行时，由于船员的

疏忽，船上发生火灾，出口公司托运的一个集装箱被火焚毁

，其余两个则完好无损。3月15日货物运至东京港，但日本商

贸公司拒绝接受货物，并向中国出口公司提出索赔，双方诉

至上海某法院。请回答： （1）双方的合同争议是否可以适

用《联合国国际货物销售合同公约》解决？ （2）根据有关

法律规定，该合同于何时成立？为什么？ （3）该批粮食的

运输保险应由哪一方当事人办理？保险费由哪一方负担？ 

（4）根据CIF交货条件，货物的风险在何时由卖方转移给买

方？ （5）货物在海上受到损毁，日本商贸公司能否要求中

国出口公司给予赔偿？ （6）谁是信用证的受益人？ [案例分

析] （1）可以适用。本案属于《公约》第一条规定的适用范

围。 （2）合同在2月20日成立。根据公约规定：合同于按照

本公约规定对总价的接受生效时订立，买方2月19日表示承诺

，卖方2月20日收到，此时合同成立。 （3）运输保险应由卖

方中国出口公司办理，保险费也由卖方支付。根据CIF术语，

卖方必须办理在运输途中应由买方承担的货物灭失或损坏风

险的海运保险。卖方订立保险合同并支付保险费。 （4）根

据CIF术语，货物灭失或损坏的风险以及货物装船后发生时间

所产生的任何额外费用，自货物于装运港越过船舷时起即从

卖方转由买方承担。 （5）美国公司无权要求我国出口公司



赔偿货物损失。 （6）中国出口公司为受益人。 案例4 某年我

某外贸公司出售一批核桃给数家英国客户，采用CIF术语，凭

不可撤消即期信用证付款。由于销售核桃的季节性很强，到

货的迟早，会直接影响货物的价格，因此，在合同中对到货

时间作了以下规定：“10月份自中国装运港装运，卖方保证

载货轮船于12月2日抵达英国目的港。如载货轮船迟于12月2

日抵达目的港，在买方要求下，卖方必须同意取消合同，如

货款已经收妥，则须退还买方。”合同订立后，我外贸公司

于10月中旬将货物装船出口，凭信用证规定的装运单据（发

票、提单、保险单）向银行收妥货款。不料，轮船在航运途

中，主要机件损坏，无法继续航行。为保证如期抵达目的港

，我外贸公司以重金租用大马力拖轮拖带该轮继续前进。但

因途中又遇大风浪，致使该轮抵达目的港的时间，较合同的

限定的最后日期晚了数小时。适遇核桃市价下跌除个别客户

提供外，多数客户要求取消合同。我外贸公司最终因这笔交

易遭受重大经济损失。 问题： (1)我外贸公司与英国客户所签

定的合同，是真正的CIF合同吗？ (2)是或不是，请说明理由

。 [案例分析] (1)分析该案例中，合同条款规定卖方须保证货

物抵达目的港的时间，这一规定与CIF术语的风险划分相矛盾

，所以不是真正的合同。 (2)合同中规定付款后买方在货物不

能及时抵达目的港的情况下，应买方要求，须退款。 这一要

求与付款条款的规定（凭不可撤消即期信用证付款）相矛盾

，所以在履行合同时买方承担很大风险。 结论：我外贸公司

应吸取这次贸易的教训，在今后交易中尽力避免制定此类不

切实际合同。 案例5 某年2月1日巴西大豆出口商向我国某外

贸公司报出大豆价格，在发盘中除列出各项必要条件外，还



表示“编织袋包装运输”。在发盘有效期内我方复电表示接

受，并称：“用最新编织袋包装运输”。巴西方收到上述复

电后即着手备货，并准备在双方约定的7月份装船。之后3月

份大豆价格从每吨420美元暴跌至350美元左右。我方对对方

去电称：“我方对包装条件作了变更，你方未确认，合同并

未成立。”而巴西出口商则坚持认为合同已经成立，双方为

此发生了争执。分析此案应如何处理，简述你的理由。 [案例

分析] 此为国际贸易磋商中的还盘问题。由于包装不属于发盘

或还盘实质性条件，因此我方的回复不构成一项还盘，巴方

不必对此做出回答，合同已经按照原发盘内容和接受中的某

些修改为交易条件成立。所以我方以巴方对修改包装条件未

确认为理由否认合同的成立是不正确的。 案例6 中国A公司从

德国B公司进口一套大型生产设备，分三批交货。第一批交付

的货物符合合同的要求，第二批交付的货物为该设备的主要

部件，其型号、性能与合同不符，无法安装投产。A公司因

此提出撤销整个合同，而B公司提出异议。请依照《联合国国

际货物销售合同公约》的有关规定分析哪方有理？为什么？ [

案例分析] 结论：A、公司有理。 理由： （1）根据《联合国

国际货物销售合同公约》的规定，在卖方分批交货时。如果

合同项下的各批货物是互相依存、不可分割的，不能将其中

的任何一批货物单独用于双方当事人在订立合同时所设想的

目的，则买方可以同时宣告合同对已经交付或今后将交付的

各批货物均为无效，即可以宣告撤销整个合同。 （2）本案

分批交货的大型生产设备各部件之间是互相依存的，在德国B

公司所交第二批货物不符合同规定时，中国A公司有权根据

公约规定撤销整个合同。 编辑推荐：#ff0000>引进设备合同
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