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https://www.100test.com/kao_ti2020/645/2021_2022__E9_98_BF_

E9_87_8C_E5_B7_B4_E5_c40_645032.htm 8月7日，阿里巴巴(

中国)网络技术有限公司开始了自己的“迁居”之旅从杭州城

西华星路到杭州城南高科技园区，马云正带领着他的B2B团队

重新出发。 十年的时间，一个独立的页面已经成长为全球最

大的综合性电子商务服务平台体系.十年的时间，当初1000万

中国网民中电子商务涉足者仅有1%，与如今3200多万 阿里巴

巴B2B平台注册“网商”形成鲜明对比.十年的时间，电子商

务已成为此次金融危机中，中小企业的突围过冬的捷径。 湖

畔花园，那是被称为“家”的地方。阿里巴巴就是在这样一

栋隐栖市井中的居民楼里，开始了蓬勃生长、引领中国电子

商务B2B十年发展的历程。十年前的3月，马云以50万元在杭

州创建了阿里巴巴。短短的几个月时间，阿里巴巴的快速成

长让人吃惊会员轻松越过8万，库存买卖信息高达20万条。浙

江大学教授陈德人分析说，阿里巴巴B2B模式本就属于中国，

是中国人创出、进而影响全球的互联网模式。 仅仅一年之后

，马云便把阿里巴巴从湖畔花园搬进了华星科技大厦，随后

创业大厦、西湖国际科技大厦、华星世纪大厦、华星时代广

场、中小企业大厦里都留下了阿里巴巴人的足迹。2000年，

马云成为首位登上《福布斯》封面的中国大陆企业家时，很

多中国人都还不理解B2B。但马云已在他的“电子商务B2B服

务产品”生产作坊中，陆续推出了促进中小企业出口贸易的

“中国供应商”、指向国际卖家的国际站“诚信通”以及帮

助中国内外贸交易双方从事线上交易的中国站“诚信通”服



务⋯⋯ 2007年11月6日，阿里巴巴网络有限公司在香港联交所

正式挂牌交易。阿里巴巴把资本市场进入的海量资金，看作

是世界资本对以阿里巴巴为代表的中国B2B模式的肯定。来源

：考试大 此后，金融危机来临，B2B开始大显身手。2008年10

月，阿里巴巴的救市产品“出口通”上市。2009年2月3日，

阿里巴巴的“春雷计划”，直接指向了解决内贸的电子商务

革命。阿里巴巴CEO卫哲表示，解决中小企业的成长难，不

局限于帮助小企业做销售，还要解决他们的管理难题。 “我

们在过去近两年时间已经作出了全球瞩目的创新，我们的网

络联保联贷规模已经达到数十亿元，有数千家中小企业受益

。”卫哲表示。 100Test 下载频道开通，各类考试题目直接下

载。详细请访问 www.100test.com 


