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E7_A7_98_E5_A6_82_E4_c40_645053.htm 2008年3月，国家发

改委、科技部、商务部等有关部门发布《关于强化服务，促

进中小企业信息化的意见》，提出到2012年，要使中小企业

信息化相关促进政策基本配套、发展环境明显改善、社会服

务能力显著提高，中小企业利用互联网发布和获取信息的比

例超过90%，利用信息技术开展生产、管理和创新活动的比

例超过40%，利用电子商务开展采购、销售等业务的比例超

过30%。 随着政府的推进及一系列扶持政策的陆续出台，我

国电子商务将呈现爆发式增长。预计到2011年，市场规模将

达到6.83万亿元。而B2B仍然是市场主旋律，将保持在整体市

场中90%左右的份额。 电子商务的实施，大幅提高了中小企

业的成交量。而对于很多初创型企业、非IT企业，实施单独

的电子商务网站建设还是存在成本较高、维护较复杂的问题

。对于这一类企业而言，加入第三方电子商务服务平台的意

义就十分重要了。 以国内比较知名的第三方B2B网站为例，

慧聪网等网站都为用户提供各种各样的服务。例如慧聪网推

出的买卖通，为用户提供集合产品展示、企业推广、洽谈业

务、身份认证等多种服务，使用类似这种服务可以使企业在

营销和推广方面节省不少成本，同时提高产品订单量。 曾经

走访过一些在电子商务实施方面比较有心得的企业主，例如

郑州市鑫源机械制造有限公司的经理付文超。付经理告诉笔

者，自从他们使用买卖通服务之后，每年在广告宣传方面的

投入节省了300万元左右，同时网络订单已经占到公司业务



的40%。而第三方电子商务服务商慧聪网帮助制定的品牌推

广方案也帮助其公司拓展了海外市场，使公司未来的发展前

景更加广阔。采集者退散 从企业的角度来说，并不是制作了

电子商务网站就能一劳永逸。网站建设以后还存在推广的问

题。单一地依靠搜索引擎竞价排名来推广对于B2B领域来说有

比较明显的局限性。而第三方电子商务网站最大的意义其实

还在于聚集行业内的大部分企业形成集群效应，如同一提起

数码产品大家就会想到中关村、一提起服装批发就想到动物

园一样。对于中小企业来说，即使目前有单独的电子商务网

站也应该加入一个第三方电子商务服务平台，而在选择过程

中不能忽视对平台的评估。对于一个第三方B2B平台，是否有

长时间的行业积累、是否有线下的推广机制、是否有行业影

响力、是否有充足的买家资源等方面都是至关重要的。 选定

第三方电子商务平台之后，应该充分利用其提供的服务，尤

其是会展、交易会等等活动一定要参加，这类的活动会带给

企业很大的成交量，例如2009年慧聪举办的行业十大评选活

动，据笔者了解，每一家参会企业都在活动中找到了合作伙

伴并达成了交易，30场活动下来粗略估算共促成企业交易额

近20多亿元。 综上所述，企业在实施电子商务解决方案时应

该注意一些策略，例如单独电子商务网站建设与第三方电子

商务平台的结合、买家资源的数量、会议会展活动的参加等

等。希望广大中小企业能够抓住当前宏观政策面的利好机会

，合理有效地采用电子商务平台实现自己的发展目标。
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