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https://www.100test.com/kao_ti2020/645/2021_2022__E5_8A_A9_

E5_8A_9BB2B_E7_c40_645063.htm 引言 2008年全球金融危机对

国内中小企业的影响，引发中国B2B电子商务的井喷时代的到

来，越来越多的传统中小企业希望通过借助B2B电子商务摆脱

困境，借力搜索引擎营销快速寻找商机，降低企业运行成本

。垂直搜索引擎凭借高效的“为客户找客户”的商机信息搜

索机制，在众多的搜索引擎中异军突起，开创了B2B电子商务

应用的新模式。 1 中国中小企业B2B电子商务需求分析 目前

，中国中小企业数量高达4 600多万家。全球金融危机的爆发

，让众多中小企业面临生存危机。在传统的中小企业销售贸

易渠道面临考验与困难的情况下，B2B电子商务成为更多中小

企业关注和选择的产品推广和销售的新渠道。国内权威的分

析机构艾瑞咨询最近发布的调查报告表明，在金融危机下，

中国的B2B电子商务得到爆发式增长，交易额规模已达到2万

亿元人民币，预计2009年B2B电子商务交易额将保持20％左右

的增长速度。电子商务在线交易平台已经成为中小企业抵抗

经济严冬的主要生存方式，使用电子商务的线上中小企业在

去年全球经济危机下的存活率要高出传统线下企业5倍。B2B

电子商务大大增强了中小企业在金融危机下的生存竞争力。

百考试题(100test.com) 同时有数据显示，从今年2月份以来，

中小企业对B2B电子商务的需求明显增加，平均每天约有2万

多家中小企业在网上开通企业B2B商铺来推广销售企业产品和

服务，发布产品供应信息20多万条，约有4万多个企业供求询

盘信息活动。中小企业对B2B电子商务应用的重视和青睐，促



进了中国B2B电子商务的蓬勃发展。但随着B2B电子商务市场

需求的迅速增大，为数不多的B2B网站和综合搜索引擎已经不

能满足企业进一步的需求，企业想低成本、高效率地开展网

络营销和商务活动，必须借助专业化的搜索引擎手段。 2 垂

直搜索优势剖析 搜索引擎营销是企业开展B2B电子商务的重

要手段之一，以前大多数企业通常以使用综合搜索引擎为主

，如百度、谷歌、雅虎等。但综合搜索引擎存在信息量大、

查询不准确、深度不够的缺点，不能满足企业的精准化信息

需求服务。市场需求多元化决定了搜索引擎的服务模式必将

出现细分，针对不同行业提供更加精确的行业服务模式。垂

直搜索就是针对某一个行业的专业搜索引擎，是搜索引擎的

细分和延伸。通过针对某一特定领域、某一特定人群或某一

特定需求提供的有一定价值的信息和相关服务。其特点就是

“专、精、深”，且具有行业性，相比较综合搜索引擎的海

量信息无序化，垂直搜索引擎则显得更加专注、具体和深入

。 垂直搜索引擎提供给用户的并不是成百上千的相关网页，

而是范围极小、极具针对性的具体信息。对众多的中小企业

来说，使用专业而简单的垂直搜索引擎，能快速便捷的查询

到商业供求信息，以最高效率联系到生意对象。同时，这些

潜在的生意伙伴，也一样通过搜索引擎快捷方便找到自己

的B2B商铺，获取买卖信息。这种供求信息快速精准搜索的独

特体验，是目前B2B网站与综合搜索所没有的。因此，特定行

业尤其是中小企业用户更加青睐垂直搜索引擎，是垂直搜索

引擎的长期、稳定的群体。 3 垂直搜索在B2B电子商务中的应

用 垂直搜索引擎日益渐显的商业价值，使其在企业B2B电子

商务中得到广泛的应用。 3．1垂直搜索满足了中小企业精确



搜索需求 国内最大的专业垂直搜索引擎一呼百应，为中小企

业提供了专业精确的产品供求信息搜索平台。平台以“比阿

里巴巴更懂搜索，比百度更懂商机!”的精确定位，跻身国

内B2B电子商务和搜索引擎主流行列，取得了高速的发展和业

界瞩目的成绩。而像沱沱网、雅蜂等一批专业的B2B垂直搜索

引擎也通过为企业用户提供精确搜索，得到企业用户的充分

肯定。有数据显示，企业用户对垂直搜索引擎的认知度正在

逐步提高，习惯使用垂直搜索的企业用户比重已达88．2％，

其中72．2％的企业用户会选择专业垂直搜索引擎。 3．2垂直

搜索提升了中小企业网络营销质量 现阶段，在企业的网络营

销推广中，搜索引擎营销与电子商务网站推广是最主要的网

络营销方式。然而，在综合搜索引擎上寻找商机，需要耗费

大量的时间与精力去筛选信息，很难快速将信息转换为商机

；而在电子商务网站推广上，中小企业通常缺少资金支持，

不能花大量资金购买关键词、购买广告位来推广自己的产品

，也就缺少了在综合平台上展示、宣传、推广的机会。垂直

搜索引擎营销针对性强，见效快，效果直接。既可以快速满

足企业短期营销目的，商业价值转化进程高，商业应用速度

快；又可直接应用于企业服务，让企业直接与终端客户沟通

；同时也提供平台展现企业现象，提升品牌形象，从而大大

提升了企业网络营销的质量与效率。www.Ｅxamda.CoM 3．3

垂直搜索促进了B2B电子商务的进化 长期以来，B2B电子商务

市场被几大综合B2B网站所垄断。但随着电子商务本身的不断

走向成熟，在商业模式上，门户模式转向搜索模式是电子商

务发展的必然趋势。 电子商务进化的程度，应该由商务活动

的效果来说明，而不是信息的多少。在综合搜索引擎主导的



竞价排名体系和电子商务门户网站主导的会员模式中，用户

真正需要的信息被混在各种没有价值的、不相关的信息之间

，商务活动的效果也就大打折扣。而针对B2B电子商务的垂直

搜索，凭借对行业细分和资讯分析方面凸显出的巨大优势，

引领中小企业在网络营销的电子商务模式上另辟蹊径，同时

也有力地促进了中国B2B电子商务的进化与发展。4结语随着

中国中小企业对B2B电子商务需求的迅速增大，专业的垂直搜

索势必为中国的中小企业带来更大的商机。市场细分、走专

业化道路，是未来行业发展的大趋势，也是B2B电子商务发展

的历史必然。 100Test 下载频道开通，各类考试题目直接下载

。详细请访问 www.100test.com 


