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网络营销，电子商务，都想借助这个拥有3.84亿人的市场当中

抢占自己到自己的份额，但是到底我们的企业怎样才能做好

网路营销呢？下面我们一起来分析网络营销的四大关键步骤

！ 步骤一：网络营销的前提----找到你：先让客户找到你才

有了解以及成交的机会，那目前在网络营销的过程中最常见

的一种方式就是采用付费的推广方式:百度，谷歌等一系列的

付费平台，也有一些企业采用各种各样的免费推广技巧，如

：SEO，邮件营销，博客营销，论坛营销等手段，但是到底

该如何的去利用好这些付费的推广平台让我们的投资回报率

达到自己预想的效果呢？免费的推广方法当中到底哪种方法

又真正的适合于我们自己的企业呢？请接着往下阅读！ 步骤

二：网络营销的基础--了解你：前面我们花费了大量的人力

和财力做了付费和免费的推广最主要的目的是什么呢？无非

就是想让更多的目标客户以及潜在客户进到我们的网站来了

解我们的公司和产品，但是有很多的企业都犯了一个重大的

错误：公司建立的网站是一个模版型的网站，公司网站首页

是个大型的动画，有的甚至公司产品展示页连产品都还没有

添加进去，或者引导客户进入的页面对于客户来说没有任何

的价值。那么像这样的网站最终的结果会是什么呢？那就是

花了再多的钱都是浪费，这就是很多企业家说的：网络怎么

能赚到钱呢？简直就是在烧钱。最严重的结果甚至是：影响

公司和品牌的形象。那么到底什么样的网站才能为企业真正



的实现快速盈利呢？营销型网站----一个具备营销功能，24小

时在线的永不落幕的展销会。 步骤三：网路营销的关键----

爱上你：有信赖才有爱戴，给爱一个理由。客户进入到你的

网站之后就为什么要选择留下并且选择你的产品呢？这又关

系到我们企业在互联网上的定位：我们到底利用网络来为我

们企业做什么？简单来说就是我们的盈利模式是什么？我们

的核心竞争力又是什么？独特卖点是什么？目标客户又是谁

？我们的关键词应该怎样定位？以及涉及到前面说的付费推

广和免费推广该采用什么样的策略？这是企业做网络营销之

前必须考虑以及做好网络营销计划书的前提条件。 步骤四：

网络营销的目的----娶回家：5%=100%，为什么这样说？前面

所做的工作大概占了整个过程中的95%，在最后当客户要购

买我们产品的时候在某个环节上出现了任何一点差错就会降

低客户的体验度和信赖度最终导致客户的流失，而且客户流

失之后想找也找不回来甚至已经成为竞争对手的客户。那么

这里面就涉及到企业家对网络营销的重视程度以及是否亲自

参与的问题，我们公司的网络营销人才该怎样来进行选择，
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