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https://www.100test.com/kao_ti2020/645/2021_2022_B2B_E8_A1_

8C_E7_BD_91_E8_c40_645679.htm 据数据表明，2009年行业网

站总收入已近250亿，其中营业额1000万以下的小型企业

占B2B网站总客户量的56.25%，是目前中小型企业电子商务应

用的主要途径。 随着网络日益发挥巨大威力，企业开始越来

越重视网络营销的作用。 网站建设、竞价排名、电子商务......

在汹涌而来的网络大潮中，传统企业加入试水大军，但是因

为新生的营销方式，许多企业对网络的营销推广也只是一知

半解，在日新月异的网络营销领域，传统企业开始认知行业

网站所赋予的意义。 据电子商务专家柴跃廷说，在过去一年

里，中小企业电子商务应用规模呈快速增长态势，在未来，

更多的中小企业将选择行业性、专业化的行业网站平台。 据

工信部中小企业电子商务研究课题组调查显示，2009年中小

企业电子商务规模达1.99万亿元，同比增长20.3%，其中选择

垂直网站的中小企业占13.9%，呈快速增长态势。 据中搜数据

表明，基于中搜云平台的行业网站以每日7家的速度在增长，

并且这些行业网站都是传统企业在经营。 在经历了2008-2009

年的危机洗礼，传统企业在选择营销途径或是对互联网的看

法方面都发生了巨大的变化，越来越多的传统企业开始独立

经营行业网站，以在帮企业拓展营销途径的同时，也在整合

自己的行业资源，把行业内企业聚集起来，形成产业优势。

传统企业经营行业网达到企业、行业双赢。 随着传统企业对

于电子商务的重新认识，传统企业意识到电子商务平台能帮

助其做的事情不仅仅是一个网络名片、找销售渠道那么简单



。他们更多的希望通过网络途径实现企业形象外化、提升品

牌、直接促进销量、为客户提供沟通平台、把独特行业资源

整合再变成网络服务等⋯⋯但目前综合性电子商务平台并不

能满足企业这些多重整合需求。 现阶段，传统企业正在经历

从综合电子商务平台会员向成为经营行业网主角的思想转变

。这种转变不仅仅是传统企业，更多的是对电子商务服务商

提出了更高的要求，需要为传统企业提供从行业电子商务技

术到运营甚至到推广、营销等一系列的“全平台”。 这种全

平台的服务能力需要电子商务服务商拥有强大的技术能力和

运营能力。国内唯一的行业门户技术和运营提供商中搜行业

中国(www.zhongsou.net)推出专注与传统企业合作经营行业网

的行业门户平台。 通过中搜云平台，搭建属于本细分领域的

行业门户，同时拥有网站的运营、资源、营销等一系列的合

作服务。从短期来看，传统企业经营行业网主要在于客户沟

通、采购便捷、增加销量、减小库存.从长期看，通过互联网

整合线下业务资源，开展可以通过立足行业的新闻、供求、

会员、商机等信息类服务，提升门户品牌效应达到扩大网站

运营公司的品牌公信度.针对网站可持续运营的营销产品，可

通过会员销售、网络广告、互动营销、网络展会、企业促销

、行业网增值服务、支付佣金等功能来增加传统业务外的收

入。 100Test 下载频道开通，各类考试题目直接下载。详细请

访问 www.100test.com 


