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https://www.100test.com/kao_ti2020/645/2021_2022__E7_94_B5_E

5_AD_90_E5_95_86_E5_c40_645864.htm 去年年末，国内几家

著名电子商务网站纷纷在美国递交了上市申请，却被无情地

拒绝在门外，几家即将提交上市申请的著名网络商城也推迟

了上市计划。根据相关业内人士透露，因为国内众多电子商

务网站运营均为亏损状态，导致在美国IPO时无法给投资人以

信心，纷纷宣告上市受阻。如此众多实力和品牌都在国内名

列前茅的企业，以亏损状态申请海外上市，是模式有问题还

是国内电子商务发展已经达到顶点？这是如今电子商务网站

都面临的巨大困难。 最近几年我国电子商务网站发展迅速，

信息分类网站，团购网站层出不穷，但真正能够达到持续盈

利的公司却寥寥数家而已，大多公司都是依靠融资等等方式

来迅速打响自己的品牌，运营成本巨大，一旦资金链跟不上

，裁员、缩减规模甚至关门都在所难免。 根据目前国内电子

商务网站发展窘境，净价网相关负责人，渠道部顾经理就净

价网的合作共赢发展模式做了大概定义。净价网

（www.jingjiawang.com）作为国内最大的电子商务完全免费平

台，以实现消费信息对称目的，在消费互联网中回归互联网

诞生的初衷----免费、中立、直接、信息对称。 顾经理介绍

说：“目前大部分的电子商务网站都遇到了发展瓶颈，并且

难以突破，最终原因还是自身发展速度太快，盲目铺张浪费

，信息资源整合不足，又没找到可持续盈利的发展模式，而

导致了现在进退两难的境地。飞速发展需要强有力的资金支

持，扩大营销队伍，这样做企业能迅速提高品牌知名度，但



也陷入了持续亏损的地步。 “根据去年我们总结电子商务发

展的大趋势，我们及时调整了运营模式，根据现在净价网的

情况，制定了全国范围内以代理商为主，每个城市都将要寻

求一个有一定实力的合作伙伴，并且我们根据全国各地、各

城市互联网经济发展状况的不同，为不同城市的代理商，制

定了不同的加盟方案。我们认为只有合作发展才是硬道理，

企业能够持续盈利，品牌也会在全国各城市打响，一举多得

。 实现净价网全国发展、管理战略地方长期管理、合作长久

多赢。即充分发挥当地公司对当地市场熟悉，管理方便的优

势，让利各代理商，又减少总部运营成本，迅速占领各地市

场，我们将长久坚持这种发展、管理、共赢模式” 在电子商

务领域内做地方代理并不是什么新鲜事物，但不仅保护代理

商的短期利益，而又考虑到各代理商的长远利益，控股代理

商的公司作为分公司，整体上市，即把小蛋糕分给大家，也

把大蛋糕分给大家，这种合作共赢模式并不多见。 净价网相

信这样的模式能够给电子商务网站带来一个全新的风向标。
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