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融资八种方式 第一种是基金组织，手段就是假股暗贷。所谓

假股暗贷顾名思义就是投资方以入股的方式对项目进行投资

但实际并不参与项目的管理。到了一定的时间就从项目中撤

股。这种方式多为国外基金所采用。缺点是操作周期较长，

而且要改变公司的股东结构甚至要改变公司的性质。国外基

金比较多，所以以这种方式投资的话国内公司的性质就要改

为中外合资。 第二种融资方式是银行承兑。投资方将一定的

金额比如一亿打到项目方的公司帐户上，然后当即要求银行

开出一亿元的银行承兑出来。投资方将银行承兑拿走。这种

融资的方式对投资方大大的有利，因为他实际上把一亿元变

做几次来用。他可以拿那一亿元的银行承兑到其他的地方的

银行再贴一亿元出来。起码能够贴现80%。但问题是公司账

户上有一亿元银行能否开出一亿元的承兑。很可能只有开

出80%到90%的银行承兑出来。就是开出100%的银行承兑出来

，那公司帐户上的资金银行允许你用多少还是问题。这就要

看公司的级别和跟银行的关系了。另外承兑的最大的一个缺

点就是根据国家的规定，银行承兑最多只能开12个月的。现

在大部分地方都只能开6个月的。也就是每6个月或1年你就必

须续签一次。用款时间长的话很麻烦。 第三种融资的方式是

直存款。这个是最难操作的融资方式。因为做直存款本身是

违反银行的规定的，必须企业跟银行的关系特别好才行。由

投资方到项目方指定银行开一个账户，将指定金额存进自己



的账户。然后跟银行签定一个协议。承诺该笔钱在规定的时

间内不挪用。银行根据这个金额给项目方小于等于同等金额

的贷款。注：这里的承诺不是对银行进行质押。是不同意拿

这笔钱进行质押的。同意质押的是另一种融资方式叫做大额

质押存款。当然，那种融资方式也有其违反银行规定的地方

。就是需要银行签一个保证到期前30天收款平仓的承诺书。

实际上他拿到这个东西之后可以拿到其他地方的银行进行再

贷款的。 第四种融资的方式（第四种是大额质押存款）是银

行信用证。国家有政策对于全球性的商业银行如花旗等开出

的同意给企业融资的银行信用证视同于企业帐户上已经有了

同等金额的存款。过去很多企业用这个银行信用证进行圈钱

。所以现在国家的政策进行了稍许的变动，国内的企业现在

很难再用这种办法进行融资了。只有国外独资和中外合资的

企业才可以。所以国内企业想要用这种方法进行融资的话首

先必须改变企业的性质。 第五种融资的方式是委托贷款。所

谓委托贷款就是投资方在银行为项目方设立一个专款账户，

然后把钱打到专款账户里面，委托银行放款给项目方。这个

是比较好操作的一种融资形式。通常对项目的审查不是很严

格，要求银行作出向项目方负责每年代收利息和追还本金的

承诺书。当然，不还本的只需要承诺每年代收利息。 第六种

融资方式是直通款。所谓直通款就是直接投资。这个对项目

的审查很严格往往要求固定资产的抵押或银行担保。利息也

相对较高。多为短期。个人所接触的最低的是年息18。一般

都在20以上。 第七种融资方式就是对冲资金。现在市面上有

一种不还本不付息的委托贷款就是典型的对冲资金。 第八种

融资方式是贷款担保。现在市面上多投资担保公司，只需要



付高出银行利息就可以拿到急需的资金。 创业融资的4点技

巧 创业致富投资的获得除创企业项目和企业家的素质外，还

需一定的融资技巧。在和投资人正式讨论投资计划之前，企

业家需做好四个方面的心理准备。 1、准备应对各种提问 一

些小企业通常会认为自己对所从事的投资项目和内容非常清

楚，但是你还要给予高度重视和充分准备，不仅要自己想，

更重要的是让别人问。企业家可以请一些外界的专业顾问和

敢于讲话的行家来模拟这种提问过程，从而使自己思得更全

，想得更细，答得更好。 2、准备应对投资人对管理的查验 

也许你为自己多年来取得的成就而自豪，但是投资人依然会

对你的投资管理能力表示怀疑，并会问道：你凭什么可以将

投资项目做到设想的目标？大多数人可能对此反应过敏，但

是在面对投资人时，这样的怀疑却是会经常碰到的，这已构

成了投资人对创业企业进行检验的一部分，因此企业家需要

正确对待。 3、准备放弃部分业务 在某些情况下，投资人可

能会要求企业家放弃一部分原有的业务，以使其投资目标得

以实现。放弃部分业务对那些业务分散的企业来说，既很现

实又确有必要，在投入资本有限的情况下，企业只有集中资

源才能在竞争中立于不败之地。 4、准备作出妥协 从一开始

，企业家就应该明白，像自己的目标和创业投资人的目标不

可能完全相同。因此，在正式谈判之前，企业家要做的一项

最重要的决策就是：为了满足投资人的要求，企业家自身能

作出多大的妥协。一般来讲，由于创业资本不愁找不到项目

来投资，寄望于投 资人来作出种种妥协是不大现实的，所以

企业家作出一定的妥协也是确有必要的。 相关推荐：
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