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B4_E5_A4_96_c28_646038.htm 导读：对销贸易的利弊 1.对销

贸易的有利因素 （1）它是一种可以不动用外汇或少动用外

汇就可以发展一国对外贸易的有力手段。 （2）在贸易保护

主义盛行的当代，通过对销贸易，有助于打破西方国家的贸

易壁垒，为本国产品，尤其是发展中国家的工业制成品打开

市场。 （3）有些方式，如产品回购（补偿贸易）或抵销贸

易，除了具有一般对销贸易所具有的平衡国际收支的作用外

，还具有融通资金和吸收外国资本流入的功能。 （4）由于

对销贸易采用的是进出结合的做法，故核算其经济效益，可

从进出口两方面结合起来通盘考虑，例如，进口盈利，出口

亏损，但只要前者大于后者，还是有利可图的。加之，对销

贸易是由交易双方私下进行的，这就更增加了决定价格时的

灵活性和隐蔽性，而不易被他人所察觉，从而起到补贴出口

而不遭报复的作用。 （5）从发达国家角度看，通过对销贸

易，承诺一定的回购，提供信贷或投资，不仅可以增强其市

场竞争能力，而且有助于推销一些用现汇难以销售的产品、

技术，争取到一些廉价的原材料或零部件供应。 2.不利因素 

（1）对销贸易带有浓厚的双边性和封闭性，这其实是以限制

性的措施来反对保护主义，其结果反而增加了贸易保护主义

的气氛。 （2）在上述模式下，决定交易的主要因素已不是

商品的价格和质量，而是取决于回购的承诺。这就不可避免
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