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易方式的名词与思考题答题要点，希望能帮助考生更好的复

习。 一、名词解释 1、包销：它是指经销商在协议规定的期

限和地域内，对指定的商品享有独家专营权。 2、独家代理

：独家代理是指代理人在约定的地区和一定期限内，单独代

表委托人从事代理协议中规定的有关业务。 3、招标：它是

指招标人（买方）事先发出招标通告或招标单，提出在规定

时间、地点，准备买进的商品名称、品种、数量和有关的交

易条件，邀请投标人（卖方）参加投标的行为。 4、投标：

指投标人（卖方）应招标人的邀请，根据招标通告或招标单

所规定的条件，在规定的期限内，向招标人递盘的行为。 5

、寄售：寄售业务是由寄售人（货主）先将准备销售的货物

运往国外寄售地，委托当地的代销人（受托人）按照双方议

定的条件进行销售，货物售出后，再由代销人按协议规定的

方式与寄售人结算货款。 6、对销贸易：是包含易货以及易

货的衍生物，如互购，产品回购，转手贸易和抵销等多种贸

易方式的总称。 7、补偿贸易：以信贷进口设备，然后以回

销产品或劳务所得的价款分期偿还。 8、易货贸易：指买卖

双方以各自商品相互交换、避免货币结算的一种进出口相结

合的交易方式。 9、套期保值：这种以转移价格风险为目的

，而把进入市场买卖期货作为临时措施，暂时取代实际货物

交易的做法。 10、进料加工：指从国外购进原料，加工生产

出成品再销往国外。 二、思考题 1、包销有何性质特点？ 答



：包销不同于一般出口，可使出口人同包销商之间通过协议

建立一种较为稳定的购销关系。包销方式下，出口人同包销

商人之间属于买卖关系。包销商自筹资金、自行购进商品在

当地出售，自担风险，自负盈亏。出口人和包销地区的第三

者将无任何契约关系；包销人享有独特销售的权利，利用其

自身资信、影响和渠道自主经营；出口方须按包销协议行使

其必要权利和履行其义务。 2、包销的作用和局限性有哪些

？ 答：包销的作用：（1）有利于调动包销商的积极性，并

利用其销售渠道推销出口商品。 （2）可避免或减少因自相

竞争而带来的损失。 （3）有利于安排生产和组织出口货源

。 包销的局限性：缺乏机动灵活性，不能普遍联系客户成交

；容易造成包销人操纵和垄断市场的局面；有可能出现包销

人包而不销的情况。 3、独家代理与包销有何区别？ 答：（1

）独家代理的出口人与代理人之间是委托关系；包销的出口

人与包销商之间是买卖关系。 （2）独家代理是居间介绍交

易，代理人不需垫付资金、不负盈亏，只收取佣金；包销则

是包销人自筹资金购入商品并销售，自担风险、自负盈亏，

不涉及佣金问题。 （3）代理人介绍买主后，又买方向委托

人开立信用证、支付贷款，代理人不承担履行合同义务。包

销人则需自行开立信用证、支付贷款，自行承担履行合同义

务义务。 （4）代理人无需承担承担商品销售数额的义务，

包销人一般承担购买和销售一定量商品的义务。 相关推荐：
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