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https://www.100test.com/kao_ti2020/66/2021_2022__E5_9B_BD_E

9_99_85_E5_B7_A5_E7_c41_66084.htm 随着市场国际化趋势的

日渐明显，越来越多的中国企业萌发进军国际建设工程市场

的雄心。但是，却苦于不知道如何获取国际工程信息。实际

上，信息来源很多，主要有以下渠道：首先，最重要的来源

就是充分利用信息网络，这是获取工程信息最快捷，也是相

对可靠的手段。在国内可与商务部、行业商会的信息中心联

网，在国际可与世行、亚行等金融组织的信息部联网。其次

，从当地政府公布的计划和报告中了解其建设、投资计划安

排，还可进一步了解其投资规模、投资方向及其资金来源，

以便进行下一步的跟踪。第三， 从当地报刊、杂志获得工程

情报、招标信息，这是最直接的项目信息。记得我第一个独

立投标并中标而且赚了钱的国外项目，就是从当地报纸上一

条5×10厘米大小的消息中得到的，那是一个近两千万美元的

国外项目。第四， 通过代理人、担保人、中间人、当地朋友

的帮助及时得到招标动态信息。有的国家法律规定，外国人

或外国公司在当地开发业务必须有当地的人或公司做为代理

人或担保人。因此对代理人或担保人的选择很重要，这个人

最好既能为你提供及时的项目信息，帮助你拿到项目，还能

帮助你解决项目实施中的某些问题。第五， 直接与业主接触

，了解项目内容及招标计划。这对已经走出去，在某地建立

了代表机构，特别是已实施过有一定影响力项目的公司而言

，完全有条件这样做。当然，作为公司领导要带头广泛开拓

业务，多与业主接触，有时业主还会主动找上门来。有的国



家有专门提供招标信息的机构或刊物，它与当地政府招标委

员会有某种关系，或者有的就是其下属机构。如阿联酋就有

这样的机构，只要花一点费用，它就会不断地通过传真或网

络的方式传递当地招标信息及开标结果，使我们不但能了解

招标信息，还可了解当地市场动态和行情。特别需要注意的

是，对项目信息的跟踪很重要。跟踪使你的客户记住你，一

旦客户采取行动，首先就会想到你。同时，值得警觉的是现

在也出现很多靠炒作信息赚钱、骗人的现象。有的项目信息

炒得听上去关系越来越硬、规模越来越大、金额越来越多，

动辙几亿，几十亿美元，还有各种名目的融资项目，甚至有

明显的洗钱项目。所以一定要认真分析、鉴别。否则，轻则

劳民伤财，重则受骗上当。这就需要对项目从市场上、资源

上、风险上、效益上等方面进行评估，具体的筛选原则是：

项目所在国的政治、经济、法律的基本情况，对中国有无限

制和要求。尤其对政治不稳定的国家和地区开展业务要慎重

。国际著名风险咨询机构把世界各国按风险程度分为四类：

特别风险、较高风险、中等风险、较小风险。尽量不要到特

别风险的国家或地区开展工程承包和劳务合作。中国政府对

项目所在国有无特殊政策和要求。这里主要是指对政治敏感

地区和中国政府或某些行业组织规定的行为规范及准入制度

，规定只允许列入名单的公司到某些国家和地区开展业务。

如对日、韩派研修生，对外派海员、渔工，对新加坡、以色

列、约旦等国派劳务都有限制。初次到某国或地区开展业务

，建议先到中国商务部有关地区政策司或相关的商会，了解

项目所在国或地区的有关情况及中国的对应政策，对于开展

业务是大有帮助的。 100Test 下载频道开通，各类考试题目直
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