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https://www.100test.com/kao_ti2020/71/2021_2022__E5_87_BA_E

5_8F_A3_E5_95_86_E6_c44_71010.htm 保理业务是一项集贸易

融资、商业资信调查、应收帐款管理及信用风险担保于一体

的新兴综合性金融服务。 近年来随着国际贸易竞争的日益激

烈，国际贸易买方市场逐渐形成。对进口商不利的信用证结

算的比例逐年下降，赊销日益盛行。由于保理业务能够很好

地解决赊销中出口商面临的资金占压和进口商信用风险的问

题，因而在欧美、东南亚等地日渐流行。在世界各地发展迅

速。据统计，98年全球保理业务量已达5000亿美元。 国际统

一私法协会《国际保理公约》对保理的定义 保理是指卖方/供

应商/出口商与保理商间存在一种契约关系。根据该契约，卖

方/供应商/出口商将其现在或将来的基于其与买方(债务人)订

立的货物销售/服务合同所产生的应收帐款转让给保理商，由

保理商为其提供下列服务中的至少两项： 贸易融资 销售分户

账管理 在卖方叙做保理业务后，保理商会根据卖方的要求，

定期/不定期向其提供关于应收帐款的回收情况、逾期帐款情

况、信用额度变化情况、对帐单等各种财务和统计报表，协

助卖方进行销售管理。 应收帐款的催收 保理商一般有专业人

员和专职律师进行帐款追收。保理商会根据应收帐款逾期的

时间采取信函通知、打电话、上门催款直至采取法律手段。 

信用风险控制与坏账担保 卖方与保理商签订保理协议后，保

理商会为债务人核定一个信用额度，并且在协议执行过程中

，根据债务人资信情况的变化对信用额度进行调整。对于卖

方在核准信用额度内的发货所产生的应收帐款，保理商提



供100%的坏帐担保。 100Test 下载频道开通，各类考试题目直

接下载。详细请访问 www.100test.com 


